Ari&drn Central

Reptblica de Costa Rica

Unio

L Afo 1

San José de Costa Rica, lunes 18 de marzo de 1907

{ N¢ 54

Colaboracion

Para formar el cuerpo de colaboradores
exritamos la buena voluntad de todos los
miembros del Gremio y simpatizadores de
esta Sociedad.

Toda correspondencia con respecto al
eriddico debe dirigivse al Administradot;
la Sociedad, al Secretario; y
coalquiera otra disigida al Pr’es'\dcnte.-al
Tesorero, al Prosecretario ¢ 4 cualquier
miembro de la Directiva, siempre que se
telacione 4 la Sociedad, al apartado de
Correv n? 37.

ATENCION

La oficina del Gremio ha quedado insta-
Jada en un nuevo local situado al lado
‘Norte del Mercado de esta ciudad, en la
casa de don Bartolo Serra E

P
lo referente 4

Direccidn cablegrdfica: GREMIO
Cidigo A B C, 5% edicion

Apartado de Corveos HiHeEre 37
Teléfono wiimera 157

BODEGAS y OFICINAS nos 3587 360
10 Avenida Oeste.

Suscripcién, un MeS.. .- - ¢ ©9-59
Wamero suelto. . oaam--- 0—10
PERMANENTE

Siendo este periddico drgano del gremio,
se encarece 4 todo el comercio por me-
ror, 12 suscripeidn, pues serd el que man-
tendrd diartamente 4 todos los interesa.
dos al tanto de la marcha de la Sociedad.

4] 5 Unién Comercial” serd sin rival el
gran propagandista de anuncios, pues i‘ré ‘é.
anos de todo el comercio. de la Repibli-
ca, lo que ponemos en conocimiento de los
industriales, almacenes, Compaiifas de va-
pores, oficinas de agencias, hoteles, em-
presas ferrocartileras, efc. efc., y-4 todo el
que quiera ser bien anunciado.

— SE ALOUILA —

Una magnifica casa de habitacién, con &
sin muebles situada en esta ciudad, con
instalacién de alumbrado eléctrico; es de
alto ¥ con tervicio interior en la parte baja,
frente 4 la iglesia de la Merced. En esta
oficina informardn 6 entenderse directa-
mente con don Manuel Soto.

San José, Enero de 1907,

Rafael Varela Q.

Ofrece en venta, camas matrimo-
niales, armarios roperos y otros mue-
bles. Ademés una magnifica méqui-
na de escribir “Remington.” Tam-
bién vende tres casas en punto cén-
trico.

Direccién :

DE OCASION

Hotel Alemdn,

Se vende un establecimiento ‘de
pulperfa y taquilla, bien situado en u-
no de los mejores puntos de la comer-
cial villa de Tres Rios. Tiene bastan-
te clientela. Para informes en esta o-
ficina 6 con su duefio José Avilés, en
Tres Rios.: . : Dot s

~ JUAN SONOL b

PUNTARENAS
Acepta Agencias de periddicos

CHERLA

o

CERVEZA NEGRA MARCA “ESTRELLA”
BEEST STOUT PORTER

| treptolftico 6 antiestreptocéecico; surtido completo de drogas, perfumes y di-

LA ESTRELLA POLAR

He

Gran Fibrica de velas de esperma,’ Esta fébrica posee una gran maguinaria pro-

vista de los adelantos més modernos descubiertos hasta la fecha, debido 4 esto y otros
ingredientes que se han adquirido en Europa. La vela elaborada en esta fabrica es elo-
giada por todos los que a conocen y se distingue por su  solidez, \por| s brillo,iporsis
luz cristalina y fresca, que confrontada con la extranjera no deja ésta que desear. Y no
por todas estas ventdjas que son efectivas se venden mds . caras que las demds fébricas
del' pais. se venden 4 los mismos precios,

Va lo saber los comerciantes si quieren observar su demasiada venta de velas
muy en breve dirfjanse 4 la Fébrica La Estrella Polar, Calle del Pantedn, ‘cién varas al
Oeste de las Pilas y contigua al establecimiento de don Cesdreo G, Garcia

- SAL DE MARQUILL.A

Sl & ARROZ

- CERVEZA SCHILTZ

Acaba de reciplr

La Barcelona

P O e

Gran establecimiento de abarrotes,
pulperfa y vinaterfa,  Grandes exis
tencias de vinos y licores finos impor-
tados directamente.

Depésito de los afamadoes “puros”

—DBE— -
ANTONIO MONTEALEGRE
Sk

elaberados con tabaco de las mejores vegas de Cachi. Se atiende todo pedido
y se llama la atencién acerca de las falsificaciones.

Se atender4 cualquier pedido por pequefio que sea garantizando que to-
dos los materiales son de superior calidad, y pudiendo ofrecer puros tan secos
como de tres meses de empacados. :

NUESTROS PUROS SON LEGITLNOS

BOTICA DE PARIS
Consultorio del Dr. B. D. Tamayo

—o NATRIUM CINNAMYLICUM — CINAMATO DE SOSA o—

Importado expresamente de la casa de Merk, para inyecciones hipodér-
micas en el tratamiento de la TUBERCULOSIS, procedimiento que tan
buenos sucesos-ha dado'al doctor Sanchez; Ligna, también para uso hipo-
dérmico en la curacién de la SIFILIS, REUMATISMO y enfermedades DE
LA PIEL; Santal Monal, para la rdpida terminacién de la BLENORRA-
GIA Jeringas de suero antidiftérico, mil unidades; paquetes de suero es-

i
versas especialidades; PURIFICACION y distintos preparados contra la Si-
filis, Dolores Reumiticos y Empobrecimiento de la sangre; Mercurol de
Parke Davis, etc, etc.

[ SE NECESITA UN FARMACEUTICO

CONSULTAS GRATIS PARA LOS POBRES, de 14 2 p. m.

Las damas josefinas dicen que la casa donde mejor compran lo que ne-

'} cesitan para confeccionar sus trajes es

“s<=="LA GRAN SENORA ===

que siempre tiene un buen surtido de mercancias que vende 4 precios eco
némicos. Lanas, gasas; y todo cuanto pueda necesitarse para hacer un bo-
nito vestido, .
| Qjol—Ya llegé la sederfa que esperdbamos y que, & més de la novedad,
realizamos 4 preclos baratisimos.

: J. Gonzdalez Tavio

San José, Marzo de 1907

Reservado

para “La Glor!

Este documento es propiedad de [a Biblioteca Nacional “Miguel Obregon Lizano! del Sistema Nacional de Bibliotecas del Ministerio de Cultura y Juventud, Costa Rica.
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JUNTA DIRECTIVA

del Gremio de comerciante al por menor
de Costa Rica, que ha de regir del6 |
de enero de 1907 al 6 de enero |

de 1908,

" Presidente don  Jesiis Cubero Vargas

1er, Vicepresidente don Alberto Carvajal A.
al, don Ramén Mufioz
Secretario don Abel Mena Gémer
Prosecretario don Victor M Ferndndesz
Tesorere don Manuel Soto Mendoza
Vecales don Manuel V, Blanco

Gerardo Salazar Sdenz

José M* Arias P,

Nedfito Jargas

Felipe Larrad

Luis Martinez Matute

Gregorio Sota

Roberto Monje Urefia

Constantine Gélvez

José Ferndndez R.

Tomis Carrasco Berbén
Administrador General del Gremio, don Eduardo

Fernandez C.

En la manana del viernes, par-
ti6 para Limoén, de donde segui-
r4 viaje 4 New Orleans y de
alli & Honduras, el sefior don E-
duardo Fernandez, conocido co-
merciante de esta plaza, que deja
un hondo vacio en una sociedad
donde tiene amigos que saben
estimarlo por las grandes pren-
das que lo adornan.

Va ¢l sefor Ferndndez en alas
de los negocios que vienen a ser
para €l como una atmésfera ne-
cesaria & su vida, consagrada al
trabajo activo de las empresas
mercantiles.

Los que lo conocemos y tene
mos el placer de tratarlo, apre-
ciando la viveza de imaginaci6n
que posée, siempre fecunda, don-
de viven ideas de progreso que
se manifiestan una tras otra como
las olas del mar que arriban 4 la
playa, sabemos que, en cualquier
perplejidad 4 él se puede ocurrir
que siempre hallard solucién in-
mediata y satisfactoria para re:
solver un asunto por embrollado
que sea,

Es una de las més poderosas
palancas del Gremio de Comer-
ciantes, 4 quien ha sabido dar im-
pulso ilustrando con recto crite-
rio los asuntos mas Arduos,

Poseedor de una alma mis
grande que el cuerpo, encuentra.
el mundo pequefio para las acti-
vidades que dentro de si siente;
por eso, pareciéndole pequefio,
quizis, el campo én que hasta
ahora viene operando, quiere ex-
tender la accién de sus negocios
por otras poblaciones de Centro
América y no lo ha detenido ni la
guerra, ni la familia, ni nada.

Es una idea acariciada de mu-
cho tiempo atris, esta la época
que habfa dispuesto para llevarla
4 cabo, y la pone en ejecucién sin
ver mads que la ruta que se ha
trazado para llevarla 4 efecto.

Lleva, al mismo tiempo que sus
negocios particulares, puramente
mercantiles, la misién de hacer
los que se presenten por cuenta

del Gremio; 4 cuyo efecto es por-

Este documento es propiedad de la Biblioteca Nacional “Miguel Obreg6n Lizano” del Sistema Nacional de Bibliotecas del Ministerio de Cultura y Juventud, Costa Rica.

tador de una carta que lo acredi-
ta como Administrador de los al-
tos intereses en cuyo manejo ha
probado que en €l esta arraigado
con el espiritu de los negocios, el
mas alto deseo de ver floreciente
y lozana la sociedad que lo ha
distinguido con ese puesto que
por si solo dice mas en favor del
que lo ocupa que cuanto pudiéra-
mos decir en estas lineas.

Viyale, con nuestra despedida,
el deseo de un pronto y feliz re-
greso después de ver su empresa
coronada'por el éxito, 4 cuyo fin
elevamos  nuestros votos al que
todo lo puede.

Nuevo Administrador

Mientras dure la ausencia de don
Eduardo Ferndndez, ha sido nombra-
do Administrador interino del Gremio
de Comerciantes al por menor de
Costa Rica, el sefior don Ramén Mu-
floz, 4 quien deben dirigirse las per-
sonas que tengan negocios en las Bo.
degas.

e —

MI AMIGO PEPE

Referiré hoy 4 mis lectores, y por
boca de mi mismo amigo, otra de las
industrias de que se valen los buenos
chinitos para cometer sus robos 4 man-
salva y sin riesgo.

Tenemos que reconocer que son hé-
biles maestros en el oficio y que se sa-
ben hacer impugnes, cubriendo los ca
minos qué pudieran conducir & descu—
brir sus manejos,

Hacia algunos dfas que me hallaba
en La Habana, de regreso de un via-
je que hice & New York, en negocios
de la casa en que estaba colocado
Una tarde. me habfa distraido pasean
do por la Murilla, contémplando un
panorama bell{-imo, y al mismo tiem
po disfrutando de la brisa que aspira-
ba con deleite después del terrible ca
lor que se habfa hecho sentir durante
el dfa.

Habfa llegado hasta cerca de Com-
postela, y ya estaba pensando en el
regreso, coando héteme que tropiezo
con mi amlgo Pepe que venfa en di-
reccidn contraria.

Después de los saludos de ordenan-
za—;qué has hecho?—me pregunts. —
Pues nada ir 4 New York en un ne-
gocio de la casa.—;Cuanto ganaste?—
Como llevaba el 5 oo de las ventas
wané mil doscientos dollars,

El chino sacé una petaca de marfil,
me brindé un puro, encendié. otro.
quedé un rato pensativo como que-
riendo hallar fé6rmula para expresar
un pensamiento y—gsabes,—dijo,—
cuanto vale el mil de estos puros? son
Villar y Villar; de 4 quinientos dollars.

—Gastas mucho lujo Pepe, yo no
puedo permitirme esos gastos; misre-
cursos no lo permiten.—

—Porque no quieres.  Mira, jsabes
cuanto he ganado durante tu viaje?—

—No, no puedo calcularlo,  Oue
se yo los negocios que habrds hecho?—

—~Cuarenta y cinco mil duros,—di-
jo el chino acercando la boca 4 mi ni-
do y viéndome luego 4 los hojos con
una sonrisita entre picaresca y burlo-
na.

—Como?—esclamé—;en que nego-
cio?—

—Ese es mi secreto; ven 4 cenar
conmigo esta noche; tendremos un
pescado 4 la tirtara, que no hay mis
que pedir; esa es una especialidad del
Restaurant, “Dos Hermanos;” ya sa-,
bes donde queda; asf 4 I1 noche te
espero 4 las ocho en punto.  Por aho
ra me voy; estos cubanos en el deseo
de romperse el bautismo con los espa
fioles, han pedido armas que s nece-
sario meter de contrabando'y estoy

en eso. No es pequefia la impruden-
cia que cometo diciéndote esto pero
ti eres més callado que un muerto y
como eresmiamigo y eres blanco, po
drfas prestarnos algunos servicios que
te aseguro serian bien retribufdos por
la sociedad. A la noche hablaremos;
por abora adios,—

Se fué el chino, con marcada prisa,
¥y yo me quedé no poco rato pensan-
do enlo deshonroso que era‘la pro
posicién que me habfa hecho.

Fuf arrancando 4 mis reflexiones
por la proximidad de dos hombres que
se habfan detenido hablando de cosas
muy reservadas al parecer, y que, de
seguro, no se habfan dado cuenta de
mi presencia

No sé perque presenti vagamente
que la conversacién que tenfan se re-
lacionaba con mi amigo y cometf la
mala accién de prestar ofdo tratando
de sorprender lo que dijeran.

—Cuando veo,—decfa uno de e-
llos,—que el Jefe y el Cajero y todos
cojen, me dan ganas de pegarles
porque no me dan; y todo, todo es
para el que estd bién, Ahi llegan de
Espaia sin un centén y antes de un
afio no se dejan ahorear por medio mi-
llén. El chine nos da siempre que le
pedimos, y, ademds, cuando nos exije
algiin servicio nos lo paga bien; pues
no hay mds, que servirle, y salga por
donde quiera. Ademds que 4 ellos
tamblén los tiene comprados. y con
toda su seriedad y farclonerfa e han
embolsado’ tan buena plata como no
sotros para que pasen los bultos, apa-
rentando no darse cuents, haciendo
€0mo que se nos engafia.—

Terminaron la conversacién porque
me vieron., jCuantas ¢esas dejé de
oir!

Mercurio
Continuard

COMISION

Hoy salen de esta capital los co-
merciantes don Gerardo Salazar v don
Constantino Gélvez, vocales dela Jun
ta Directiva del Gremio, que van con
el cardcter de Delegados para orga-
nizar las Juntas Depatrtamentales en
las poblaciones que recorran y en que
todavia no estén instaladas y 4 hacer
una visita 4 nombre de la Corporacién
en los lugares en que ya estén.

Feliz resultado auguramos de las
gestiones de la Comisién, pues cada
uno de los miembros que la componen
abriga el més profunda convencimien
to de que le estd encomendado la tarea,
siempre grata, de trabajar en bién del
préjimo.

Creen firmemente que trabajan, no
solo por el bién inmediato de 14 Socie-
dad, sino por un porvenir préspero
para la nacién, que tiene que esperar
grandes beneficios del Gremio de Co-
merciantes que estenderd en no leja-
no dfa, su influjo benefactor 4 las in-
dustrias y 4 la agricultura.

Esos dos ramos que constituyen la
base del progreso de los pueblos, no
pueden dejar de ser comprendidos por
el naciente Gremio, 4 cuya sombra
bienhechora se ha acogido hasta la
fecha la gran mayorfa del Comercia
detallador de la Repiiblica.

Esperamos dar cnenta del resulta-
do que obtenga en sus gestiones la
nueva Comisién que no puede menos
que tener feliz éxito, dado el espi-
ritu eminentemente progresista y pa
tribtico de nuestros comerciantes que
ya estdn viendo que les trazamos el
camino de un presente tranquilo y un
porvenir brillante.

Feliz retorno, con todas las satisfac-
ciones de la misién eumplida, augura-
mos 4 los comisionados,

SEGUN INFORMES

que nos suministra persona fidedig-
na, parece que las ventas clandestinas

“de guaro se multiplican.

Aztes ¢ consegufa un rugnifs, so-
lamente en las ventas patentidas; pe-
ro desde la famosa. Ley de licores es
facil consiguiro sia molettarae mu-
cho. i

Desde San José hasta el Puriscal se
consiguen meltitud de sitios donde lo
venden, resvltando una soberana con-
travencion 4 las orderanzas,

iCémo evitarlo?

Desplegando un poco mds de acti-
vidad y celo por parte de los encarga-
dos dei orden piblico.

Porque mientras que 4 lous indus-
triales que pagan patentes y cuanto
hay se les aprieta duro y mds duro;
dque hacen los empleados del resguar-
do y las auteridades locales?

{En que quedamos?

¢Podremos todos poner sucursalitas
guareras en los caminos?

Trasladamos.

ot
NEGOCIOS Y GANANCIAS

Para lograr buen éxito can un es-
tablecimiento de comercio, cualquiera
que sea el ramo de fa industria 4 que
se dedique, hay que :aber conducir
los negocios bajo los princicipios y
reglas mercantiles. A este fin, lo pri-
mero que ha de procurarse es com-
prar aquellas mercancias que por su
clase, fama y precio se sepa que se han
de vender con general aceptacién por
parte del piiblico, que dejardn buena
ganancia aun cuando haya que luchar
contra la politica mal entendida de un
competidor.

Sélo comprando esta clase de ar-
tfeulos, puede el comerciante impugne-
mente ofrecer su garantfa sin temor
alguno, asi pues si procede 4 comprar
un surtido completo de aquellos ar-
ticulos que mayor aceptacién tengan
en la cindad donde_reside, recordando
siempre que unas existencias incom-
ple:as proporcionan una pérdida se-
gura para cualquier establecimiento,
D« la misma manera, <+ ha de procu-
rar también no sobrecargar la tienda
con la compra de un niimero mayor
de artfculos de los que en realidad se
juzguen necesarios; pues ademis de
los perjuicios que proporcionan desde
el momento que se consideren como
pasados de moda, el deteriora natural
que sufrea basta para representar 4
veces una pérdida de consideracién,
Cuando se hayan repueste las exis-
tencias debidamente v se haya adqui-
rido la mercancla més decoada para
lag indicaciones demostradas por el
plblico, entonces se podri rogar al
parroquiano .que venga 4 visitar la
tienda,

No obstante la recomendacién de
no olvidar jamds los anteriores conse-
jos, por ser de esencial y particular
interés para todo aguel que se inicie
en la vida de los negocios, todayvia
hay otros detalles que se refieren par-
ticularmente al dependiente 6 vende-
dor. Lo primero que se necesita pa-
ra conceptuarse un buen dep ndiente
y aspirar 4 una colocacién en un esta-
blecimiento de comercio de relativa
importancia, es conocer el llamado ar-
te de vender, operacion que séla pue-
de llevarse 4 efecto en debida condi-
cifén conociendo bién los articulos que
se ofrecen, asf como sus ventajas, cos-
to y precio en que han de venderse,

La calidad de las mercancfas tinica-
mente se conoce mediante el estudio
de los artfeulos.con que se comercia,
s6lo deben ofrecerse 4 los parroquia-
nos, bajo el punto de vista de las bon-
dades que se sepan que poseen, Asi-
mismo no menos importante es la co-
locacién de los objetos en los anaque-
les 6 estanterfa de la tienda, pues al
mismo tiempo qus han de situarse de
modo que guarden completa simetrfa,
deberdp estar arreglados gn forma que
sea ficil su inspeccidn, asi como para
alcanzarlos; ‘el tiempo es'oro” dice un

adagio inglés, el cliente no gusta nun-
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La mejor que llegy alpais = D
& LA GRAN VIA &5
BE BENEDIGTIE,

ca de que lo detengan. Los parro-
quianes, aua cuando no tengan nada
que hacer desean ver les despachen
en seguida, y por esa causa el buen
dependicnte ha de estar siempre bien
impucsto de cuantos detalles se rela-

cionan con las ventas, como asimismo !

ha de saber ¢cémo se debe tratar 4 ca-
da uno de los clientes,

Ohbrando asi ne sélo se ahorra mu-
cho trabajo, sino que al mismo tiempo
hay la seguridad de que el principal
se halla satisfucho.
58l hemos hablado de la manera co-
mo hao de conducirse los negocips,
sin ocuparnos para nada de las ganan
cias. HEstas deberian ser siempre ra-
zonables, as{ pués, al fijarlas hay que
tener presente el costo de los articu-
los y la facilidad con que se vendan,
porque 4 veces se observa con algo-
nas mercancfas que no obstante no
hallarse comprendidas en ese grupo
de artfculns designados como corrien-
tes, tienen si s quiere. mucha mejor
venta, pero en - este caso como en el
anterior, volvemos 4 repetir que las
ganancias hao de ser siempre razona-
bles. Ahora bizn, cuando nos referi-
mos 4 una ganancia moderada y justa,
es dacir la anteriorinente llamada ra-
zonable, no podemos aludir 4 la que
pretenden lugrar aquellos comercian-
tes que tan proato como ven un obje-
to nuevo cualquiers lo primero que
pitasan s ver el modo de arruinar 4 su
competidor 6 por ef contrario sacar al
piiblico la mayor ganancia posible.

Fl com nte, lo mismo que el
manufacturero, coms el hombre de ne-
. ha de contentarse con una ga
nancla lnego que cubra la renta qoe
naga por la tienda, el seguro, costo de
la merezncia. suelde de la dependen-
cia y demis gastos propios para todo
m—-gacin Estas sumas se anaden 4
los gastos generales y de balancearla

cuenta de cada uno de los articulos, se |

verd claramente ¢l margen que queda
4 nuestra disposicion para separar las
gananc as.

iCémo puede el comerciante deter-
minar estas gananciss?

Esto @inicamente se logra mediante
in mitucinso de todas las
existencias, v que deberd practicarse
todis los afic8.  Los detalles y demds
pormenores de cada une de los ar-
notarin con el mismo cul
se piensa comprar la mer-
de revoner las existen-
ando después los libros,

dadn qu
cancia gue
cias, y, bila

y deducidos del saldo las obligaciones
pendientes, se verd entonces con exac:
titud la suma que queda en favor del

duedio de la tienda. Desgraciadamen
te en la mayoria de los establecimien-
tos no se adopta este sistemsa, sino
que dejando trarscurrir afios sin efec
tuar una ‘iqnidacion, el comerciante
ignara en realidad su verdadera situa-
cidn financiera.

No es proceder para un comercian-
‘te entendido. procuarar hacor sus ga-
nancias abaratando les articu’os para
aducir 4 los parroquianos de un com
petidar, qus acudan 4 su estableci
miento, porque cuando tal cosa ocu-
rre, 6 mejor dicho, siempre que el
clicnte de otra ticnda acude 4 la nuss-
tra en busca de una mercaderfa, es
porque no la éncuentra en el estable,
citnivnto que acostumbra 4 visitar,

Tampocp se adelantard nucho en
los negocios. menospreciando los ar.
ticulos que se venden en otra tienda,
pues basta para lograr buen éxito, ha-
cer comprender al piblico la bondad
de los objetos qoe se le ofrecen

Piirastapi d s que los ne-

prinar d :
gocios y'las ganancias tienen tal afi-

Pero hasta ahora |

nidad entre sf, que no es posible se-
pararlos. :

Los negocios producen las ganan-
cias, que han de servir de soporte pa
ra los primeros, y como los unos no
pueden existir sin las otras, de aqui
que antes hayamos dicho que el de-
pendiente para ser entendido ha de
conocer las condiciones de los articu-
los que vende, como asimismo su cos-
to y ganancias que proporcionen.

Conviene advertir que cuando la
mercancia se vende con los precios
marcados, la menor duda por parte
del vendedor, representa una pérdida'
irreparable para el buen nombre de la
| tienda,

Tomado de The Keysione

J
|
. REVISTA DEL MERGADOQ

— Propucros pEL PAls —
Cotigacicn oficial en las bodegas del Gremio

Aziicar
de Juan Vifias
1% clase 4 ¢ 17-50 qg.
2% clase & 16-00 qq.
“La Joya” 16-50 gq.

Frijoles negros
Continuan'con pocas entradas, niveldn.

zan 4 (¢ 72-00 la fanega.
Frijoles de color
Se cotizan 4 ¢ 74-00 la fanega,
Albmidin
Contintia este articulo en el mismo esta-
do sin iniciarse movimiento en los precios.
Vendemos 4 ¢ 10-50 ¥ 10-25 qq.
Advertimos que vienen algunos sacos
faltos por lo que recomendamos 4 los com-
pradores que los pesen todos,

Arrog 4
Delpais 4 ¢ 13-50% 13-25 qq.
Extranjero & ¢ 12-50y 13-00 qq.
Café
Contindia firme y sin alteracidn en los
precios,

Cotizamos 4 ¢¢ 12-50, 15-00, 17-50 ¥
18-00 el gqg.
Cacao :
* E1 Matinita" estd muy escaso en plaza
y tiene mas demanda que los otros, En
nuestras bodegas vendemos cacao de Nica-
ragua 4 ¢ 50-00 y 60-00¢€l qq.

Sal
Saldg¢ 4-30 qq.
Agjos
En ristras. Cotizamos & ¢ 1oy 15 qq,
Dulce
Continda 4 los mismos precios con muy
| peruefias oscilaciones segdn las entradas,
Cal ¥
Vendida pesada, 4 ¢ 0-50 arroba. Por
fanegas, precio convencional,
Jabin
Tenemos de todas clases, Lo vendemos
4 los mismos precios que la fibrica,
Maiz
Contintia sin alteracién en los precios
por equilibrarse las entradas con las sali-
das. Vendemos 4 ¢ 26-50 fanega.
Ladrillos para construccidn en nuestras
bodegas i ¢ 2-50 el ciento.
.
Ladrillos de Petatillo 4 ¢ 2-00 &l ct?

Tabaco
Cotizamos:
De 1% buena clase de ¢ 504 60 qq.
Clases inferiores 25 4 40 qq.

Tabaces elaborados en distintas vitolas.
Tenemos una partida regular én depdsi-
to, que vendemos & precios sumamente e—
quitativos.
NOTA:—Recibimos productos en consig-
nacién y anticipamos fondos sobre merca.
derias depositadas en nuestras bodegas.
Cobramos el 734 por ciento de comisidn.
Damos toda clase de informes y deta-
lles. r

Este documento es propiedad de la Biblioteca Nacional “Miguel Obrégén Lizano™ del Sistema Nacional de Bibliotecas dél Ministerio de Cultura y Juventud, Costa Rica.

dose con lag salidas, hasta la fecha se coti- |

GACETILLAS

Nas participan
de Puntarenas que en los dltimos dias

i han entrado 4 la Reptblica, por sélo ese
| Puerto, diez chinitos que seguirén la ruta
. de sus coterrdneos en detrimento del pais.

Ya nos continuaremos ocupando de este
asunto, aunque no nos oigan.
El viernes

tuvimos el gusto de saludar en nuestras
oficinas al sefior don Victor Castro, miem-
bro del Gremio de Comerciantes ¥ uno de
sus laboriosos propagadores en Santa Ana,

El sefior Castro se encuentra restableci-
do de la enfermedad que lo postrd algunos
dias, y con més brios que nunca para en-
tregarse 4 sus labores,

e verdadero interés

para las personas que toman cofiac por
prescripeidn médica.

Opinidn del Laboratorio Quimico Co-
mercial de Costa Rica, acerca del cofiac
“Medical Reserve.”

“El jefe del Lahoratorio Quimico Comer-
clal de Costa Rica, doctar don Ercole Ber-
toni, nos escribe con fecha 29 de febrero de
1907, refiriéndose al cofiac “Medical Re-
serve”’ lo gne sigue:

“He examinado las botellas del cofiac
“‘Medical Reserve” que tuvieron & bien re-
mitirme, y del andlisis results que dicho
coflac ¢s exento de sustancias nocivas pro-
cedentes 0 ya sea del modo de prepara-
cién que del modo de conservacidn; “y que
por su composicidn debe clasificarse entre
los cofiac destilados de sélo vinos, pures y
aromiticos,”

VALIENTE & CY% tinicos concesiona-
rios para Cuba yCosta Rica.

Huwen surtido

de cristalerfa ha recibido la Pulperfa y
Vinateria “El Cometa” de don Rafael Var-
gas Rojas, situada 100 varas mds abajo del
Mercado, frente 4 los rieles del Tranvia,

Especialidad en copas para tragos de 5
¥ 10 centavos. .

! Reclames

Todos los dias recibimos quejas de nues-
tros abonados de provincias porque en al-

co con la regularidad debida.

Tenemos conciencia de que hacemos los
envios con regularidad,

Luego si el suseritor no lo recibe es co-
sa que depende de los agentes de Correps,
que desenidan la obligacidn en que estdn
de hacer el servicio 4 su debido tiempo,

La dltima reclamacién la recibimos el
viernes, do nuestro agente de San Juan
que nos dijo que los suscritores se le que-
jan de que en el mes pasado sdlo han reci-
bido dos 6 tres nameros.

Coma esto nos acarrea serios perjuicios,
elevamos la queja 4 quien pueda 'y deba
subsanar ese mal.

Avisos Economicos

N DEPENDIENTE, con mdsde 16 afies de

U

INEROQ. —Seddn ¢¢ 4,000 0o én_alquiler, con
hipoteca, al 1 ojo meénsual. Informes en esta
oficina,

o tienda; cuenta con muy buenas recomenda-
cions, Iin esta oficina informaran.

BOMBA s vende una barata de 12 pulgada pa-
Ta sacar azua, v deelevacidn. Informes en esta
oficina.

|

AVISOS

LA JABONERIA

DE
A, CANOSSA

de la que es Director don [a:quin
Gil Mayorga tiene en nuestra bodega
permanentemente un gran depésito
de jabén que vendimos & precos de
la misma fabrica, y en partidas gran-
des hacemos concesiones especiales.

En oficina 6 almacén

Un joven con buenas recomenda-
ciones, conocimientos practices de co-
mercio y nocioncs de contabilidad, de-
sea colocarse en cficina 6 almacen.
Informes en esty oficina.

Dr, Federico Kriebel

CIRUJANO DENTISTA

Trabaja en el despacho de don Ricardo

Krighed, Dentiste Alewdn

LOCAL

Se alquila uno espacioso detrds del
Colegio de Senoritas,

V. M, FERNANDEZ,

San José, Enero de 1go7.

gunos lugares no se distribuye el periddi-

préctica desea colocarse en un establecimients H

|FROMY. RoczEsCt

(e Gogracam]

Los consumidorey gue G n
Cognac absoluamente p s al palagar
enconrrardn combi: 6 tuatidades en ol

MEDICAL RESERVE
er %

FROMY, ROGEE & Ce&
Cara fundada cn 1815

Clasificado por el Laboratorio Qui-
mico Comercial de Costa Rica entre
los Cofiacs destilados de snlo Vinos
puros y aromdticos. ]

_PE VENTA EN TODAS PARTES ——

Cura un resfriado en 24 horas.

% BOTICA DEL PROGRESH %4

— Enfermos del pecho, tomad Tabonucol-Pectoratol —

Es la medicica més valiosa que se conoce en la TISIS, BRONQUI-
TIS, TOS, ASMA, y todas las afecciones del aparato pulmonar,

it SE DEVUELVE EL DINERG Si N¢ CURA 1t




LA UNION COMERCIAL

Aviso IMromrTAN

e
i

o

Cura el do-

MEDICAMENTO PATENTADOC

lor de muelas me

y. dientes en
pocos segun-
dos, por mas

fuerte que sea.

=

lo

MANTE PASCUAL

dolor,
a las sustancias
vegetales anti-

nervinas gue

iy

Llamamos la atencidn 4 todos los miem-
bros del Gremin de Comerciantes que ha.
gan presente 4 los agricultores las venta-
josas condicicnes en que estamos para
ayudar 4 la’ agricultura, v evitarles el tener
que venir 4 San José de lugares distantes
para vender sus productos. Seria muy
conveniente que se decidan 4 mandarnos
pequefios envios é fin de que se familiaricen
con el sistema adoptado en todos los pai-
ses comerciales del mundo

Mandaremeos Gufas en blanco, v sobres
con nnestra direceidn impresa,’para facili-
tar el trabajo cuando se quieran establecer
relaciones con nuestra oficina.

Toda la correspondencia de cardcter co-
mercial, debe venir dirigida al administra-
dor del Gremio. I

~

Instantanea-

nte quita el
debido

BPIL . T.A.7%
componen.

==

Se vende un magnifico billar de 4
troneras, de bandas nueuas, y un jne-
go de bolas también nuevo, todo en

RTHEAU & C° ofrecen al puiblico un

)

AGENTE EXCLUSIVO EN COSTA RICA: ].

Apartado 427. - SAN JOSE

LDE VENTA EN LAS PRINCIPALES FARM;\C[AS

RIUS Y MATA

El Acorazado

buen estado. Informes en esta oficinar

S

&~ BE

SE VENDE
Una Caja de hierro

elegante surtido de botas, zapatillas y botines.

En esta oficina informarin.

LA TROPIGAL

— Fvente al Cuartel Principal —
Papas Papas Papas
LAS MEJORES BN EL MERCADO — SEMILA AMERICANA

Puros de uno, dos y tres por cinco '

TROPICALES — TROPIGALES — LONDRES
LEGQITIMOS

Hos precios miis bajos de la plaza

Aviso al piblico
o

Tenemos bestias de alquiler, carretas y carretones para el traslado de Esparta &
Santo Domingo de San Mateo, y viceversa, 4 precios equitativos.  El servicio es in-
mejorable.

Entenderse en Santo Domingo con don Vi

Esparta, octubre 27 de 1506

cente Cortés y en ésta con el que suscribe

BENNICIO MENA

SONDULIN
EL BETUN DEL PORVENIR

Por qué y como debe usarse el S8ondulin

La mayoria de los betunes, que se venfan empleando hasta hoy, estro.
pean el cuero y le hacen con el tiempo quebradizo, tifien, especialmente cuan-
do llueve, manchando el ribete de la ropa, y por tltimo, tiene uno que gastar
mucho tiempe y trabajo para dar el brillo.

EL SONDULIN, al contrario, convierte lag botas en un momento en bri-
llantes; conserva el cuero en buen estado, no tifie ni engrasa aungue esté mo-
jado, y por esta raz6n deja la ropa siempre limpia. Como se gasta muy poca
cantidad de Sondulin, resulta muchisimo m4s barato que todos los betunes co-
nocidos hasta hoy.

EL SUNDULIN, es en calidad y composicién igual al superior y mas
caro de los betunes americanos, pero mejor porque se puede  aplicar con ce-

illo.
- EL SONDULIN, se presta para todos los cueraos: charol, cabrito, bece-
rro y también para el cuero de caballo, Se puede untar con un cepillo 6 un
nfio.
: i i De venta en toda pulperfa de la Reptiblica !!

Unicos agentes,

Pages & Cahas
San José

Este documento s propiedad de la Biblioteca Naciorial *Miguel Obregon Lizai

BASICO & ALVARAD

ALMACEN DE GENEROS Y ABARROTES

Vender £ precios reduecidos: Tabaco Virginia, Pieadura, Papel pa-
ra cigarrillos marca “Serrano,” Sal, Arvoz, Harina “Gallito,” vines de
la acreditada marea “Arnd Maristany & C° y muchos articulos mas.

 Taller de Carpinteria
de Joaquin Chaves S,

~TEeELEFONO N? 74—,

Con grandes innovaciones de maquinarias, para talladuras, para aserrar, hacer
molduras, etc,, etc, y un escogido surtido de maderas de toda clase y materiales de
construccidn, cualesquiera que ellas sean. Trabajos al torno y fibrica de marcos,—
Ofrezco mis conocidos servicios al piiblico,.—5e vende CAL de CONCHA por mayor y
al menudeo.—Direccidn: frente 4 la Eureka —Avenida Central,

.?ape!w'ia

M, V. BLaANCO

Libreria

Siempre se encuentra en esta Libreria surtido completo de articulos de escritorio
titiles escolares ¥ gran variedad de objetos religiosos como imdgenes, medallas, rosarios:
devocionarios, etc., etc., misica para piano, etc., instrumentos y cuerdas, etc.

10jo! Ya Ilegd el cuaderno de escritura vertical por Préspero Calderdn, editado
por esta Libreria.

SIFLICIDA Y LEPRICIDA DEL DR, FRAC DE LA THABANY

Enfermos de la sangre, los que desgraciadamente sufris de estas graves
enfermedades, tomad la resolucién de curaros con el tratamiento Frau,

Desconfiad de las imitaciones, el depésito [y venta del Sifilicida estd ex-
clusivamente en la Botica del Progreso: de Ramén Bellart Vives, 25 varas de
la Catedral para la Gran Via.

“ GUARDIAN

Compafifa Andnima Inglesa contra incendios
| AGENTES EN COSTA RICA B
JUAN _KNOHR, HIJOS

Tip. “El Pueblo”.—Calle 2% Sur N? 443,

no’ del Sistema Nacional de Bibliotecas del Ministerio de Cultura y Juventud, Costa Rica.





