Ante la percepcién de arrieros.irresponsables, no es sorprenden-
te que los comerciantes-exportadores recurrieran a los mandamientos
en diferentes localidades indigenas, un recurso de éxito variable. En
1767 Juan Fermin de Aycinena pagoé un adelanto al cabildo indige-
na de Tecpan, en el altiplano de Guatemala, para transportar afil a
la costa en doce mulas. El cabildo admiti6 ante el capitin general
que poseia mulas que se utilizaban para transportar maiz y harina a
la ciudad de Guatemala, pero indicaron que nunca habfan transpor-
tado anil a la costa. Mds aiin, “un hijo de este pueblo” y sus cinco
mulas habian muerto en Zacapa el afo anterior, una prueba del
cardcter peligroso del viaje, por lo que solicité el amparo del capi-
tdn general. Previa recomendacién del fiscal, quien reconocié que el
transporte de afil era un servicio extraordinario que iba mds alld de
las leyes municipales, el capitdn general levanto el contrato impues-
to por Aycinena como miembro del cabildo capitalino. Cuatro afios
mads tarde, tanto Aycinena como otro exportador reintentaron impo-
ner el transporte forzoso y los indigenas solicitaron una copia del
decreto como base para negarse.” El abastecimiento de comestibles
a la ciudad de Guatemala probablemente era mds importante que el
respeto a la ley municipal a la hora de proteger a los indigenas del
altiplano de ser forzados a prestar servicios en la ruta de la costa,
pero ése no fue el caso con los asentamientos indigenas localizados
entre la capital y el Caribe. El obispo Cortés y Larraz denuncic los
abusos en el repartimiento anual impuesto sobre pueblos indigenas
como Jilotepeque y Jalapa en 1770, sefialando la gran cantidad de
tiempo necesaria para cargar y descargar los barcos, asi como el
incumplimiento en el pago de los salarios.” A la vuelta del siglo, el
sacerdote Antonio Garcia Redondo refuté el estereotipo de que los
indios tenfan “odio al trabajo™ al sefialar como €stos eran capaces
de cargar un quintal en la cabeza por una compensacion de diez o
doce reales.” Sin embargo, la participacion de cargadores indigenas
en el transporte de mercaderfas de y hacia la costa del Caribe esta-
ba limitada por la existencia de trenes de mulas, debida a la espe-
¢ R ‘2~ parte de espanoles, mulatos e

AR VR B 1ala, as{ como a la participacion de
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Aunque no hay fuentes consistentes para determinar la evolu-
cién del volumen del trafico sobre la ruta de la ciudad de Guatemala
a la costa caribeiia, dos series correspondientes a los periodos 1770-
1778 y 1790-1794 muestran las demandas de transporte en esa ruta.
Gustavo Palma Murga construyo una serie basada en la mercaderia
enviada de Cddiz a Centroamérica en el periodo 1770-1778.%
Basado en tales datos, estimamos que hubo importaciones anuales
promedio de 7.779 quintales de bienes no perecederos durante ese
periodo.” Las importaciones también inclufan un promedio anual de
151 barriles, 676 castellanas y 718 botellas de vino; 343 barriles y
diez botellas de brandy, y dos barriles y 1.234 jarras de aceite de
oliva. Un informe preparado por el Consulado de Comercio estable-
ci6 el volumen del trifico en la ruta entre la ciudad de Guatemala y
la costa del Caribe en la cima del auge aiiilero. En el periodo 1790-
1794, un promedio anual de 10.064 quintales de aiiil, 36.4 quinta-
les de zarza, 96 quintales de monedas de plata y 303 botijas (jarras
de arcilla) de balsamo fueron enviados de la ciudad de Guatemala
a la costa. En el mismo periodo, un promedio anual de 5.416 quin-
tales de bienes no perecederos, 2.292 botijas de aceite, 53 botijas de
aceitunas, 428 barriles de brandy, 674 castellanas de vino y 34 fras-
queras (estuches para licor) fueron llevados de la costa caribena a
la capital.”’

Varias circunstancias especificas explican la contraccién en el
volumen promedio anual de bienes no perecederos importados entre
la década de 1770 y principios de la de 1790, precisamente cuando
las exportaciones de afil alcanzaron su cenit. La construccién de
una nueva ciudad capital después de 1773 creé una demanda inusual
de algunos materiales de construccion, como el hierro.”* En contras-
te, hubo una contraccion global en el comercio entre Esparia y su
imperio a principios de la década de 1790 como consecuencia de
muiltiples causas, como los rumores de guerra con Francia, la prohi-
bicion de comerciar con la Repiiblica francesa después de 1793 y
unos mercados saturados tras el gran volumen de mercancias trans-
portado durante la década de 1780.” Dadas las terribles condicio-
nes del camino entre la ciudad de Guatemala y la costa caribena,
podemos suponer que los muleros transportaban un maximo de dos
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quintales por mula. Asi, dejando de lado el esquivo problema de la
mercancfa liquida, el transporte de bienes no perecederos requeria
de un promedio anual de 3.889 viajes de mula en la década de 1770
y de 2.708 en la década de 1790. El transporte de aiiil a la costa del
Caribe requeria de un promedio anual de 3.595 viajes de mula en la
década de 1770, mientras que las exportaciones de afil, dinero en
efectivo y zarza demandaban 5.098 viajes en la misma ruta a princi-
pios de la década de 1790.” Este volumen de trafico permitié a los
arrieros que vivian en los pueblos aledafios al camino especializarse
en el acarreo.

La entrada de anil y de mercancias europeas a través de la Real
Aduana de la ciudad de Guatemala en 1793, poco antes del colap-
so del comercio legal, nos permite evaluar el nivel de especializa-
cién en el transporte generado por las comunicaciones regulares
con la metrépoli.*' Aunque los registros aduanales no incluyen
informacion acerca de las cargas transportadas por cada arriero o
por cada cargador indigena, la cantidad de entradas mensuales que

Grafico IV-3

Distribucion mensual de entradas totales (trenes de mulas
y portadores indigenas) y las del golfo de Honduras a las
Aduanas Reales. Ciudad de Guatemala, 1793
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se muestran en el grafico 1v-3 revelan el grado hasta el cual el sec-
tor exportador impuso un proceso de especializacién. La mayor
parte de las recuas de mulas que arribaban entre noviembre y abril
llegaban con afiil de San Salvador y aparentemente el tinte también
era enviado a la costa durante la estacion seca, a causa de los obvios
riesgos que presentaba la estacion lluviosa. Esto concentr6 el trans-
porte de mercaderia europea desde la costa entre mayo y octubre,
haciendo imposible que los arrieros y cargadores indigenas partici-
paran en la produccion agricola. La residencia de arrieros y porta-
dores indios que transportaban mercaderia desde la costa también
apoya la hipdtesis de la especializacion en el negocio del transpor-
te de los pueblos del oriente de Guatemala.

De 189 muleros y conductores indigenas cuya residencia fue ano-
tada en los registros de la Real Aduana, el doce por ciento eran veci-
nos de la ciudad de Guatemala, el 83.5 por ciento eran vecinos de los
pueblos ubicados entre la capital y la costa y sélo el 4.5 por ciento
eran de otras regiones del reino o de México. Falta informacion sobre
el volumen de mercaderia transportada y sobre el origen étnico de los
arrieros, pero el tipo de servicio y el nimero de entradas en los regis-
tros para vecinos de los pueblos que se muestran en el mapa Iv-1
indican diversos grados de especializacién. Los pueblos como Santa
Lucia, San Pablo, Chiquimula y Jocotdn tenian menos de cinco entra-
das cada uno y todas correspondian a cargadores indigenas.” En con-
traste, hubo 97 entradas de vecinos de Zacapa, diecisiete de vecinos
de Mixco, incluidos muleros con apellidos indigenas como Rotog, y
nueve de vecinos de Acasaguastldn. La informacion fragmentaria en
el registro de 1793 sugiere que los muleros se las arreglaron para
transportar la mayor parte del volumen, mientras que los comercian-
tes exportadores prefirieron porteadores indigenas para la mercaderia
fragil, como vino o aceite en botellas.

El colapso del comercio legal disminuyé sustancialmente el
volumen del trdfico en la ruta entre la ciudad de Guatemala y la
costa del Caribe. Como argumentamos en otro trabajo, los espafio-
les y mulatos de esta zona aparentemente migraron al distrito pro-
ductor de hierro de Metapas (Metapan), en San Salvador, para
aprovechar las oportunidades ofrecidas por la creciente demanda de
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hierro centroamericano.” Esta migracion, que de algiin modo fue
un proceso inverso a la decadencia de la industria del hierro que
tuvo lugar en la década de 1750 en el oriente de Guatemala por la
especializacion en el transporte, muestra la flexibilidad de mulatos
y espafoles para adaptar sus actividades econémicas a las condi-
ciones del mercado.

Las pérdidas de los arrieros y cargadores indigenas en el
oriente de Guatemala se convirtieron en ganancias para los due-
nos de carretas de bueyes de Nicaragua, otro ejemplo de especia-
lizacion en el transporte durante una coyuntura historica
especifica. Aunque el alcance geogrdfico de las carretas de bue-
yes nicaragiienses era limitado, como ya se explicd, cruzaban
todo el istmo al conectar los océa-nos Pacifico y Atldntico, una
actividad que se volvid particularmente importante para el sector
exportador centroamericano después del colapso del sistema legal
de comercio. La mercaderia que entraba a través del rio San Juan
y del lago de Nicaragua seguia la ruta Granada-Leon-Realejo,
para su posterior distribucién por todo Centroamérica. Dentro de
la tendencia de la elite de gravar con impuestos cualquier activi-
dad rentable de los campesinos, el cabildo de Ledn establecié un
impuesto para financiar el hospital local de un real por cada
carreta que entrara en la ciudad. Los registros de este impuesto
proporcionan datos excepcionales para medir las tendencias del
comercio a través del istmo.* La informacién disponible, que se
muestra en el grafico 1v-4, indica que hubo cierta correlacion
entre las tendencias del transporte transistmico y el flujo del con-
trabando después de 1793, como se demostré en el capitulo 1, aun-
que con algunas variantes significativas. Hubo un incremento del
600 por ciento en la cantidad de carretas que entraron en Ledn
entre 1793 y 1796, seguido de una lenta disminucion hasta llegar
a sus niveles mds bajos en 1805. El contraste con el flujo de
exportaciones de Estados Unidos a Centroamérica, que alcanzo su
nivel mds bajo en 1802, probablemente indique que los mercade-
res britdnicos con base en Jamaica en ese periodo compitieron con
mds €xito por el mercado nicaragiiense que sus contrapartes esta-
dounidenses. El comercio transistmico a través de Nicaragua
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Grafico IV-4

Carretas de bueyes que entraron en la ciudad de Ledn, Nicaragua
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Fuente: “Cuentas de Propios de la ciudad de Ledn™ (1791, 1792, 1793, 1794, 1800, 1801, 1802, 1803, 1804,
1805, 1808, 1809, 1811, 1814, 1815), acca, aAl(5)-3-31, 33, 36, 37, 38. Archivo Histdrico Diocesano de
Leon (de aqui en adelante atpL), caja 124,

Nota: Los datos para 1791, 1792 v 1793 con un promedio, mientras que los datas de 1811, son una
estimacion basada en los impuestos recolectados entre enero y mayo.

aumento de nuevo en el periodo 1808-1811, cuando Gran Bretana
se convirti6 en aliada de Espaiia en contra de Napoledn y en 1814
cayo a los niveles de 1793. También es posible que las tendencias
del comercio fueran determinadas por condiciones locales, pues
un mercado saturado y falto de efectivo pudo ser mds importante
para deprimir el comercio que las guerras europeas. De acuerdo
con el Consulado de Guatemala, una fuente bastante sesgada, el
comercio a través del rfo San Juan reflejé un mal cdlculo de la
elite nicaragiiense, y para 1810 era total la carencia de plata y oro.
Naturalmente que el Consulado describia en los peores términos
posibles cualquier comercio que no fuera con Cddiz. Asi, de
acuerdo con su descripcion, los mercaderes extranjeros no acep-
taban mercancia alguna a cambio de sus “trapos”, una descripcion
despectiva de los textiles britdnicos, y arrasaron incluso con los
aretes de plata de las mujeres.*
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Un incremento tan radical en la demanda de transporte quiza
indujo a algunos carreteros a especializarse en este tipo de actividad
y a abandonar sus actividades agricolas. Mientras que el negocio del
transporte fue local y limitado a comestibles u, ocasionalmente, al
tabaco, que se llevaba de Realejo a Ledn o Granada, no hubo con-
tradiccion entre ambas actividades, visto su cardcter complementa-
rio. Pero el transporte para €l comercio transistmico requeria de
mads tiempo, pues debia esperarse a que los barcos cargaran y des-
cargaran, as{ como organizar grandes caravanas de carretas. Una
caravana de 168 carretas entré en Leén el jueves 14 de marzo de
1811, una cifra poco impresionante para 0jos contemporaneos, pero
todo un récord para una ciudad de 7.500 habitantes que se habia
acostumbrado a un flujo promedio de 31 carretas diarias durante los
dos primeros meses de ese afio.” Carecemos de informacidn acerca
de cémo las fluctuaciones de la demanda afectaron a los duefios de
las carretas, pero es posible que la decadencia definitiva del trans-
porte transistmico de algiin modo influyera en la insurreccion de
1811-1812.” En todo caso, los duefios de carretas se aprovecharon
del aumento en la demanda durante menos de 20 afos, un corto
periodo en el que las posibilidades de especializacion estuvieron
limitadas a una generacion.

Aunque falta informacion consistente en materia de tarifas,
podemos evaluar su impacto en el comercio doméstico calculando el
peso de éstas en el trifico de mercancias con variables volumen-pre-
cio diferentes. A pesar de sus quejas, posiblemente bien fundamen-
tadas, no hay duda de que los comerciantes-exportadores fueron los
menos afectados por las tarifas de transporte. En primer lugar,
monopolizaban la mercancia que ofrecia la mejor relacién volumen-
precio: los bienes europeos. En segundo lugar, las tarifas de trans-
porte en la ruta de la costa caribefia a la ciudad de Guatemala eran
mads bajas que las de la ruta Guatemala-San Salvador, probablemen-
te porque los exportadores pagaban adelantos en efectivo. En 1801
se calcula que los comerciantes-exportadores pagaban 14 pesos por
quintal de mercancia transportada de Cddiz a la ciudad capital,
mientras que los mercaderes provincianos pagaban 16 pesos por
quintal de la ciudad de Guatemala a San Salvador.”® Finalmente, atin
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cuando el anil no era la mercancia local con la mds alta relacion
volumen-precio, el volumen de produccién del tinte y su demanda
en el mercado externo le permitian absorber facilmente los costos
de transporte.

Varios ejemplos del comercio en Costa Rica ilustran el peso de
las tarifas de transporte en el mercado interno. Antonio de la Fuente
envi6 93 libras de hilo morado, con un valor de 881 pesos, de Cartago
(Costa Rica) a Guatemala en 1772.” Pagé cinco pesos por concepto
de transporte, equivalente al 0.57 por ciento del precio de la mercan-
cia.“ Un quintal de cacao costarricense en la misma fecha y lugar
costaba 12.5 pesos.* Aunque los principales mercados para el cacao
costarricense eran Honduras y El Salvador, el transporte para un
hipotético cargamento a la ciudad de Guatemala hubiera significado
un aumento del 40 por ciento sobre el precio de adquisicion. En con-
traste, el transporte de un quintal de cacao de Guayaquil a Acapulco
costaba 2.5 pesos, un viaje por mar que duraba entre siete y nueve
semanas. Como el viaje maritimo de Guayaquil a Nicaragua duraba
menos de dos semanas, podemos suponer que el transporte del cacao
importado a Centroamérica pagaba una tarifa atin mds baja.* Otro
ejemplo de la diferencia sustancial entre las tasas de transporte por
tierra y por mar lo ofrecen las exportaciones de tabaco costarricense
a Panamd en la década de 1780, cuando las tarifas en Costa Rica se
incrementaron debido a las cargas impuestas por el monopolio esta-
tal del tabaco sobre los muleros y campesinos. Mientras que el costo
del quintal de tabaco era de 4.5 pesos, la tarifa de transporte hacia el
puerto de Puntarenas (aproximadamente 100 kilémetros) era de diez
pesos, y la tarifa de transporte de Puntarenas a Panama (aproximada-
mente 500 kilometros) era de tres pesos. Asi, los costos de adquisi-
cion por quintal de tabaco representaban el 25 por ciento de los
costos totales, mientras que el 75 por ciento era invertido en trans-
porte, siendo el costo del transporte terrestre de un quintal por kilo-
metro de 0.1 pesos, y el del transporte por mar de 0.006 pesos.* El
peso de los costos del transporte era alin mas alto para los comesti-
bles de uso diario, como el maiz, que a veces costaba hasta 0.20
pesos por quintal, o como el azicar, que se vendia a seis pesos
quintal.® La carga de las tarifas de transporte en el neercado los
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aumentd en las ultimas décadas del siglo xviil. Asi, el cabildo de
Cartago reconocio que las tarifas de transporte a Chinandega
(Nicaragua), un tercio de la distancia de la ruta a la ciudad de
Guatemala, era de cinco pesos en 1788.* Esto sugiere que las tarifas
de transporte por quintal de Costa Rica a la ciudad habian aumenta-
do en un 300 por ciento en veinte anos.

En suma, la falta de cualquier inversion significativa en caminos
e instalaciones portuarias hizo del transporte una actividad dificil,
cara e incluso peligrosa. Aunque el transporte vinculado con el nego-
cio de importacion y exportacion experimento cierto grado de espe-
cializacién, como se mostré en los casos de los arrieros del oriente de
Guatemala y los carreteros nicaragiienses, el transporte para el mer-
cado doméstico dependia principalmente de campesinos que utiliza-
ban el tiempo libre dentro del ciclo agricola. El que las tarifas fueran
calculadas de acuerdo con la distancia, la dificultad y la estacién sig-
nificaba que la barata mercancia local soportaba, proporcionalmente,
costos de transporte mds elevados. De ese modo, los comerciantes-
exportadores enfrentaron la absoluta imposibilidad de monopolizar
el comercio interno, porque los altos costos del transporte hacian
impracticable la concentracion de toda la mercancia producida para
su posterior distribucién. Por la misma razon los mercaderes provin-
cianos concentraron sus esfuerzos en monopolizar aquellos bienes
con una alta relaciéon volumen-precio y con un mercado seguro den-
tro del istmo. Por ello el comercio de comestibles y bienes con una
baja relacion volumen-precio era controlado por campesinos, artesa-
nos y buhoneros. Los campesinos y artesanos présperos comerciaban
sus excedentes junto con los de sus vecinos mads pobres y actuaban
como enlace entre muchas pequenas unidades productivas y el mer-
cado doméstico. Los muleros-buhoneros vinculaban localidades ubi-
cadas en diferentes nichos ecoldgicos y obtenian ganancias de las
altas tarifas de transporte en €pocas de escasez. Las siguientes sec-
ciones estudian los dos polos del mercado istmico: el sistema de
ferias en la region salvadorefia y €l mercado urbano en la ciudad de
Guatemala, que funcionaba segtn la Idgica ya mencionada.



Cuando José Marfa Quirds escribié su Guia de comerciantes.
Compendio de la legislacion mercantil de Espana e Indias, en 1809,
defini6 dos tipos de ferias comerciales. Por una parte, aquellas que
disfrutaban el estatus de libres de impuestos gracias a un decreto real,
donde los mercaderes de diferentes paises intercambiaban sus produc-
tos. Por otra, aquellas establecidas para “facilitar la circulacion de fru-
tas y manufacturas del reino con el fin de apoyar el comercio local”.*
En la prdctica, no obstante, no hubo ferias libres de impuestos en el
imperio hispanoamericano, pero si existié un tercer tipo: aquellas orga-
nizadas por las autoridades coloniales en el Reino de Guatemala. El
fundamento que habia tras ese comercio obligatorio de ciertos bienes
en lugares y fechas especificos era que el estado debia “mediar” en los
conflictos entre comerciantes y productores, como en el caso del ail,
o asegurar el suministro barato de una mercancia en particular, como
en el caso del ganado para el mercado de la ciudad de Guatemala.

A diferencia de su colega mexicano, los comerciantes-exportado-
res de la ciudad de Guatemala despreciaban el comercio local, quizd
porque nunca fueron capaces de evaluar y controlar su potencial por
los motivos indicados en la seccion anterior. Cuando le describieron
al rey la falta de produccion de comestibles en San Salvador, en 1798,
sefialaron que “no hay comercio local, y por lo tanto no puede existir
agricultura, ni estado, ni poblacion, ni fuerzas armadas™." Esta sec-
cion estudia las ferias en la region de San Salvador para demostrar
como la especializacién en la produccion de anil, que permitid el
acceso de los productores al metdlico y a los bienes importados, atra-
jo a mercaderes y campesinos de todas las regiones del reino. Aunque
la informacién disponible es bastante incompleta y pertenece a las
tltimas décadas del periodo colonial, permite una comprension limi-
tada de la estructura del comercio en San Salvador.

La cronologia de las ferias para el mercado doméstico fue esta-
blecida tanto por el ciclo climdtico como por el proceso de produc-
cion del anil. Por ende, la celebracion de la mayoria de las ferias en
la region de San Salvador coincidia con la estacion seca, asi como
o7 climisig v el fiqal dal ciclo nroductivo del anil. Era en estas reu-

SR v« ' 1 endados y campesinos adquirian las
e A .~ mporada. Las ferias de Esquipulas,
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Mapa V-2

Ferias en la region de San Salvador
(Nameros en paréntesis indican los meses en los que se celebraban)
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San Miguel, Apastepeque, Chalatenango y Cojutepeque se realizaban
en noviembre, enero y febrero; mientras que las de Izalco,
Apastepeque e llobasco tenian lugar en julio y agosto (ver el Mapa
v-2).% Las ferias que se efectuaban a fin de afo permitian a los pro-
ductores de afiil adquirir comestibles para la temporada siguiente,
mientras que las de julio y agosto les permitian comprar mds abaste-
cimientos justo antes de la agitada cosecha.

Dado que no habia incentivos para concentrar el comercio inter-
no en ningln lugar en particular, parece existir una conexion entre
la ubicacion de las celebraciones religiosas tradicionales, que reuni-
an a grandes cantidades de personas, y los lugares donde se realiza-
ron las ferias durante los dltimos sesenta anos del periodo colonial.
La interrelacion de las actividades religiosas y seculares no era
extrafia dentro de la tradicion religiosa espanola. Por ejemplo, la
dequmcmn de una peregrmacmn a un santuario en Leon, Espaiia,
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importantes lugares de intercambio entre las dlterentes regiones de
reino. La multitud planteaba desventajas para el alcabalero, porque
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no habfa un modo efectivo de controlar a 20.000 peregrinos.
Probablemente la mayoria de los que llegaban a hacer trueque
permanecian sin ser observados y, en todo caso, los comestibles
bdsicos como el maiz y los frijoles no pagaban el impuesto de ven-
tas. Sin embargo, aun si la recoleccion de impuestos hubiera estado
limitada a los comerciantes mas prosperos, la importancia de la
feria es evidente en la alcabala recolectada en 1782. Entre el 16 y
el 18 de enero, las ventas sumaron 48.175 pesos que pagaron alca-
bala, mientras que durante €l resto del afio las ventas apenas alcan-
zaron los 1.500 pesos.

Que la feria de Esquipulas no era sdlo una congregacion de
buhoneros lo demuestra la presencia de Carlos Yudice, un comer-
ciante-exportador que vendié mercancia por 12.500 pesos.” Para
1802, cuando el comercio forzado de ganado se habia abolido,
Esquipulas se convirtido en uno de los mercados alternos para las
haciendas de Honduras, Verapaz y San Salvador. En ese ano fueron
vendidas 1.945 cabezas entre el 16 y el 20 de diciembre, aunque no
existe informacion acerca de las otras transacciones.” La feria de
Esquipulas sintié el impacto cuando el comercio istmico que flore-
cio durante el auge del afiil se debilito con la caida de los precios
del colorante. En 1818 el corregidor de Chiquimula ordend una
investigacion oficial para determinar las causas del descenso en los
ingresos fiscales, durante la cual varios mercaderes de Metapdn,
Zacapa, Alotepeque y Esquipulas atestiguaron que €sa fue la “peor
feria” que podfan recordar.” En contraste con 1782, cuando hubo
algunos mercaderes de la ciudad de Guatemala e incluso un comer-
ciante-exportador, el origen de los testigos escogidos por el corre-
gidor, quienes vivian en un perimetro de 50 kilometros, sugiere
que, aun si los peregrinos continuaban llegando cada enero, la feria
para ese entonces era un evento de caricter estrictamente local.

Como en Esquipulas, las ferias de Apastepeque (donde se fija-
ban los precios oficiales del aiil), realizadas durante las celebracio-
nes de Todos los Santos, a principios de noviembre, y durante la
altima semana de julio, vieron despliegues de actividad comercial
en un pueblo generalmente adormecido. En el periodo comprendido
entre noviembre de 1809 y octubre de 1810, cuando la relevancia de
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la ciudad como centro de intercambio para el comercio del afil se
habia desvanecido, hubo 108 transacciones por un valor total de
18.646 pesos. Sin embargo, el 89 por ciento de esas transacciones y
el 87 por ciento del valor del comercio registrado ocurrié durante la
primera semana de noviembre y la iltima de julio. En contraste,
hubo varios meses sin transaccion alguna.”

A diferencia de Esquipulas y Apastepeque, San Miguel fue uno
de los tres principales centros urbanos de San Salvador, una ciudad
ajetreada que era el corazén de la zona mds especializada en la pro-
duccién aifiilera.” Por ello, incluso cuando las ferias de Nuestra
Sefiora de la Paz y del Miércoles de Ceniza concentraban una buena
porcién del comercio local, el ritmo del abastecimiento de algunos
comestibles dependia mds de su ciclo productivo que de la feria
como sitio de intercambio. La celebracion de Nuestra Sefiora de la
Paz se inici6 a finales del siglo xvii y, en varios sentidos, el origen
mitico de la imagen a la cual se rendia culto ilustra los procesos
sociales provocados por la production de aiiil en la regién. Cuando
los piratas ingleses invadieron y destruyeron los pueblos indigenas
en la costa y lasislas de [a Bahfa de Conchagua (Golfo de Fonseca)
en 1682 y 1683, los vecinos espafioles de San Miguel y San
Salvador prepararon las milicias mulatas para contraatacar, mos-
trando asi la dependencia de la colonia en este estrato étnico. Las
tropas inglesas retrocedieron hacia sus naves, el tipo de victoria
preferido por los espafioles provincianos, dejando atrds una estatua
de la Virgen Marfa en el desaparecido pueblo indigena de Amapala,
cuyo destino habia sido probablemente consecuencia de las prime-
ras etapas en la produccion de aiil a lo largo de la regién costera,
como se describié en el capitulo m1. Las invictas, aunque cierta-
mente no victoriosas tropas llevaron la estatua a la ciudad de San
Miguel, donde fue instalada como su santa patrona.’” La festividad
de noviembre coincidia con el fin de la cosecha de aiil y, por lo
tanto, era el momento perfecto para que los mercaderes, hacenda-
dos y campesinos de todo el reino vendieran sus mercancias y
comestibles. La feria del Miércoles de Ceniza permitfa a los: pro-
ductores de afiil procurarse los abastecimientos necesarios p:
siguiente temporada. Para 1772, algunos mercaderes de lugar
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lejanos como Costa Rica se encontraban en la feria del Miércoles
de Ceniza para arreglar cuentas después de haber seguido rutas
diferentes para vender sus productos.”

En medio de la crisis del sistema comercial legal, los registros de
la alcabala para el perfodo comprendido entre noviembre de 1809 y
octubre de 1810 ofrecen un buen cuadro del ciclo comercial en San
Miguel. Como se muestra en el grafico 1v-3, todas las transacciones
de ganado y una buena parte del intercambio de otras mercaderias
ocurrian durante las ferias. La influencia indirecta de la feria de
Esquipulas en San Miguel es evidente en la contraccion de las

Grifico IV-5

Entradas de ganado y mercaderia a la ciudad de San Miguel.
Noviembre 1814 a octubre 1815
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Fuente: “Libro diario de Alcabalas de San Miguel. Noviembre 1814 a octubre 1815, AGCa, A3(3)-

311-3250.
Nota: Los registros de la alcaldia no registran el valor del ganado.

ventas en esta ultima durante el mes de enero. Las ventas en San
Miguel subian en agosto y septiembre a causa de la disponibilidad
de algunas mercancias que seguian ciclos independientes.

Como ocurre con la mayor parte de los registros de la alcaba-
la, hay una tendencia a describir la mercaderia bajo el nombre
genérico de “efectos”, lo que limita nuestro andlisis. Aun asi, el
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Grafico IV-6

Entrada de cuatro productos a la ciudad de San Miguel
Noviembre 1814 a octubre 1815
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tales, que requirieron al menos de 725 mulas para transportzlrlos
desde sus lugares de produccion.
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caracteristicas de los medios disponibles y, por otra, por la deman-
da generada por el ciclo de produccién del afil. Las ferias coinci-
dian con festividades religiosas porque éstas conllevaban
concentraciones significativas de consumidores potenciales y por-
que un calendario basado en el santoral era la estructura mental
predominante para medir el tiempo.

Aun si la escasa evidencia no nos permite un andlisis serial de
las ferias durante y después del auge del aiiil, fueron incuestiona-
blemente importantes en moldear la concepcién de los procesos
econdmicos de las elites provincianas. La percepcion de las ferias
como la causa de la riqueza local, que reforzaba la ideologia mer-
cantilista del Estado colonial, se hizo evidente cuando la estructura
colonial estaba desmoronandose, asi como después de la indepen-
dencia, como se plantea en el ultimo capitulo.

Aunque San Salvador recibia una parte importante del ingreso
derivado de la produccién de afiil, esta provincia compartia esta
riqueza proveniente del sector de exportacion con la ciudad de
Guatemala. Los canales mds evidentes de transferencia de esta
riqueza a la zona urbana eran las ganancias obtenidas por los comer-
ciantes-exportadores con el comercio de tinte, el diezmo de la
Iglesia y los impuestos extraidos por el estado colonial para mante-
ner el aparato burocrdtico que residia en la capital. Ademads la
Corona otorgé un apoyo masivo a la ciudad capital después que un
terremoto destruy$ Santiago de los Caballeros de Guatemala en
1773. La Corona dono los ingresos de la alcabala durante ocho afios,
1775-1782, para construir la nueva ciudad capital, Guatemala de la
Asuncion, una inversion de 1.747.296 pesos.® Sin embargo, hubo
otros canales indirectos por medio de los cuales se extrajo riqueza
de la produccién rural, especialmente la inversion en la vida del mds
all4, una demanda importante es esta sociedad tan religiosa.

Para asegurarse un lugar en el cielo, los espafioles seguifan los
mecanismos establecidos por la Iglesia Catdlica desde el siglo xI, es
decir, el uso de inversiones terrenales para asegurar la intercesion
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por la salvacién de sus almas.” Esto llevé a la fundacién de capella-
nfas, hipotecas impuestas sobre las propiedades, cuyos intereses de
un cinco por ciento se utilizaban para pagar una determinada canti-
dad de misas anuales o para el apoyo econémico a los conventos.
Esta prdctica religiosa se convirti6 en uno de los variados servicios
proporcionados por los sacerdotes y, de una manera sui generis,
estaba sujeta a las leyes del mercado. Asf, para el siglo Xviit muchas
capellanias demandaban un alto nimero de misas por un ingreso fijo
que era considerado insuficiente. Por ello el arzobispo Francisco
Figueredo solicité y obtuvo una bula (decreto papal) de Benedicto
X1v en 1772, mediante la cual el mimero de misas fue reducido en
un 50 por ciento, ajustando las obligaciones y los ingresos de los
sacerdotes con el costo de la vida.® La intercesion ante Dios era la
base de esta extraccidn indirecta de riqueza, en la cual los sacerdo-
tes disfrutaban de una posicién tinica como intermediarios. En el
caso de instituciones religiosas como los conventos de monjas, el
donante probablemente suponia que las oraciones colectivas de las
“esposas de Cristo” tenfan una influencia igualmente fuerte ante la
corte celestial. Después de varias generaciones; el capital acumula-
do por las instituciones de la Iglesia les permiti6 convertirse en fuen-
tes financieras poderosas dentro de la sociedad colonial, como se
demuestra en el caso del convento de Santa Clara.*

En 1761, el convento de Santa Clara poseia bienes valorados en
114.584.5 pesos que podian proporcionarle un ingreso potencial de
5.727.5 pesos.” Este ingreso anual hizo del convento una institucién
casi auténoma, dado que sélo recibia 300 pesos anuales del estado
colonial. Las capellanfas, por valor de 38.671.75 pesos, equivalfan
al 34 por ciento de los bienes y estaban respaldadas por 83 propie-
dades urbanas. Estas ultimas estaban compuestas por 29 propieda-
des de espaiioles con hipotecas por 24.097.5 pesos, un promedio de
831 pesos cada una, y 54 propiedades urbanas de mestizos con hipo-
tecas por 12.080 pesos, un promedio de 223.75 pesos cada una.
Estas cifras sugieren que aun si los vecinos espafioles tenian una
mayor participacion en los ingresos del convento, una buena canti-
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estratos de la sociedad urbana. Dieciocho propiedades rurales
tenfan capellanias que ascendian a 24.900 pesos, el 22 por ciento de
los bienes del convento, incluidas cinco “labores” (propiedades para
la produccién de trigo), un ingenio de aziicar, un campo de alfalfa y
once haciendas con actividades productivas no especificadas, por lo
que las hipotecas sobre propiedades rurales promediaban los
1.383.33 pesos. Aunque los intereses de las hipotecas sobre propie-
dades urbanas y rurales sumaban el 55 por ciento del total de los bie-
nes del convento, el mayor ingreso en un solo ramo provenia de
préstamos en efectivo a una tasa del cinco por ciento anual. El con-
vento otorgo 25 préstamos que sumaban 50.976.75 pesos, el 46 por
ciento de sus bienes totales, con un promedio de 2.039.07 pesos por
préstamo. Estos fondoes en efectivo provenian de las dotes entrega-
das por las nuevas monjas y de las oblaciones, el pago de los prin-
cipales de las capellanias impuestas sobre la propiedad raiz. Aunque
no hay informacién acerca de las dotes de las monjas, es evidente
que las oblaciones permitieron al convento evolucionar de una ins-
titucién que dependia del cinco por ciento de capellanias impuestas
sobre una propiedad raiz a una institucion financiera que otorgaba
préstamos para una amplia gama de actividades econdmicas. Entre
1745 y 1760 el convento de Santa Clara recibié reembolsos por
24.220 pesos, un 78 por ciento de las capellanfas en propiedades
urbanas y rurales y un 22 por ciento por préstamos en efectivo.
Como se muestra en el grafico 1v-7, el pago de los principales de los
préstamos varié de un afio a otro, y suponemos que ello reflejaba la
situacién econémica.

La informacion disponible no permite determinar por qué la
gente pagaba los principales de las capellanias, pero probablemen-
te se debia a una mezcla de motivos econémicos y religiosos. Si
suponemos que habfa un constante cambio de duefios de las pro-
piedades urbanas y rurales, como sugieren los datos del capitulo 11,
los bienes raices que no estaban gravados por una hipoteca debie-
ron tener un mejor precio en el mercado. Si, por el contrario, supo-
nemos que la misma ideologia religiosa estaba detrds de estos
pagos, la gente probablemente liberaba sus propiedades de com-
promisos impuestos por duefos anteriores, en algunos casos hacia
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Griafico IV-7

Pago de préstamos y capellanias.
Convento de Santa Clara, 1745-1760
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Fuente: “Fernando Palomo, Sindico del Convento de Santa Clara, contra bienes de Antonio Salgade”
(1761). acca, al. 43-5095-43080.

mds de un siglo, para crear nuevas capellanias con otra institucién
o sacerdote y a favor de sus almas. En todo caso, es evidente que
el convento estaba convirtiéndose en una institucién dedicada a
prestar dinero en efectivo.

El viraje de la capellania a los préstamos en efectivo permiti al
convento de Santa Clara financiar todo tipo de actividades. Gabriel
de Olavarrieta, duefio de un molino de cafia y de una fundicién de
hierro, obtuvo un préstamo respaldado por sus propiedades.
Comerciantes-exportadores peninsulares, como Estanislao Croquer
de los Cameros, y comerciantes-exportadores avecindados, como
Cayetano Pavon, obtuvieron créditos para sus actividades mercan-
tiles. Si los potenciales deudores no contaban con tierras ni con
riquezas mercantiles, como habria sido el caso probablemente de
familias con fortunas en decadencia, el convento se convertia en
nrendero. Juan de Penzonarte y Tomds de Arana depositaron joyeria
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oficina del Alguacil Mayor de la Caja Real, recibiendo el salario del
funcionario en servicio. Dado que todos los deudores de préstamos
en efectivo eran espafoles que merecian el titulo de “don”, podria
argumentarse que el convento era en efecto un mecanismo para
canalizar las oblaciones de residentes urbanos espafioles y mulatos
para suplir las necesidades financieras de los estratos superiores de
la sociedad colonial.®

A pesar de lo anterior, no existe evidencia que nos lleve a pensar
que hubo una politica premeditada de acumulacion de capital, como
lo muestran los gastos institucionales. El convento de Santa Clara
tuvo un gasto promedio de 4.578.75 pesos durante el periodo 1745-
1761, pero, como se muestra en el grdfico iv-8, hubo importantes
variantes de un afo a otro. Si consideramos, por un lado, la tasa de
incumplimiento en el pago de intereses de capellanias y préstamos en
efectivo y, por el otro, que durante varios afos los gastos sobrepasa-
ron los ingresos potenciales, es evidente que no habia ninguna estra-
tegia para acumular capital. La capacidad de extraer excedentes de la

Grafico IV-8

Gastos anuales.
Convento de Santa Clara, 1745-1760
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produccion rural, de los habitantes urbanos y de las actividades mer-
cantiles por parte del convento tenia como su fin tltimo el consumo,
una ideologia precapitalista compartida por la metrépoli.” Los ingre-
sos derivados de las actividades financieras del convento se utiliza-
ban para pagar bienes y servicios proporcionados principalmente por
los vecinos, quienes constituian el grueso del mercado urbano.

El tamafio y las actividades econémicas de la poblacién urbana
eran tan importantes como la concentracion de riqueza para convertir
a la ciudad de Guatemala en el polo urbano del comercio doméstico.
Aunque no existen cifras exactas, Santiago de Guatemala tenia
cerca de 28.000 habitantes cuando fue destruida por un terremoto
en 1773. La nueva capital, Guatemala de la Asuncién, alcanzd rdpi-
damente el mismo nivel de poblacién de su predecesora en la época
del desastre. La nueva capital crecid de 5.986 habitantes en 1774 a
10.841 en 1776, 13.251 en 1782, 23.434 en 1794 y aproximada-
mente 27.500 en 1824.* La mayor parte de este crecimiento demo-
grafico se debié a la migracion desde Antigua Guatemala, el
nombre que se le dio a Santiago después de 1773. A pesar de que
pueblos indigenas como Jocotenango se trasladaron a las cercanias
de la nueva capital y de que se repartieron nuevos ejidos, el proce-
so de asignacion de los ejidos capitalinos fue lento. No fue sino
hasta el 1 de agosto de 1800 que el cabildo finalmente recibi6 algu-
nas propiedades cercanas a Antigua, que fueron rentadas en gran-
des extensiones a seis espafioles.”” En contraste con Cartago (Costa
Rica), con 7.659 habitantes en 1778 y 11.027 en 1824, donde el
nimero de personas que rentaba ejidos crecié de 572 en 1765 a
1.022 en 1820, la poblacién urbana de la ciudad de Guatemala tenia
poco o ningtin acceso a actividades agricolas.™ Este cardcter no agri-
cola de la poblacién de la ciudad de Guatemala fue la consecuencia
16gica de la explotacion intensiva de los indios que resi- dian en los
siete valles que rodeaban a Santiago de Guatemala y del papel de la
capital dentro del comercio interno controlado por los burdcratas
reales. El uso masivo de fuerza de trabajo mediante el mandamien-
to permitio a los terratenientes espafioles de los siete valles producir
o N ) S O

DEEE VA O | ;




!

adquirir grandes parcelas de tierras municipales donde los habitan-
tes de la ciudad pudieran producir sus propios alimentos. La ciudad
capital era el mercado mds importante para articulos como hilo de
algodon, productos de cuero y el tabaco obtenido por los burdera-
tas reales del “repartimiento de labores”, cuotas forzadas de pro-
duccién pagadas con muy bajas retribuciones en regiones indigenas
distantes. A diferencia de lo que ocurrié en otras regiones del impe-
rio espaiiol, el sistema borbénico de intendencias nunca fue puesto
en vigencia por completo en el altiplano guatemalteco, donde los
alcaldes mayores y corregidores continuaron la explotacién tradi-
cional del campesinado indigena. Con excepcion de la Intendencia
de Chiapas, que estuvo poco vinculada con el mercado centroame-
ricano, las intendencias se establecieron en aquellas provincias
cuyas poblaciones eran mayoritariamente mestizas y que tenfan una
elite espafiola.™

El flujo de materias primas producidas por los indigenas bajo dis-
tintos grados de coercidn contribuyd a que la poblacion de la capital

Grifico IV-9

Actividades econdmicas de la poblacion de la ciudad de Guatemala
(N: 2,094)
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Fuente: Inge Langenberg. Urbanisation Und Bevékerungsstrukiur Der Stadt Guatemala in Der
Ausgehenden Kolonialzeit, (Viena: Biihlau, Colonane, 1981), 155,
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fuera abrumadoramente artesanal. Inge Lagnenberg ha estudiado los
censos disponibles con informacién acerca de las actividades econd-
micas de la poblacién. Los censos de tres “cuarteles” (distritos), que
abarcaban 820 hogares con 5.934 habitantes, aproximadamente la
quinta parte de la poblacion de la ciudad capital en 1796, revelan la
importancia de las actividades artesanales y los servicios sobre las
actividades agricolas.” No solo el 82 por ciento de la poblacién eco-
nomicamente activa estaba involucrada en actividades artesanales y
de servicios, como se muestra en el grifico 1v-9, sino también que
hubo dos veces mds desempleados en el sector agricola. Asi, en
ausencia de ejidos que le dieran acceso a la tierra a sus habitantes, la
ciudad de Guatemala era altamente dependiente de comestibles
abastecidos por todo el reino.

La especializacion de los habitantes de la capital en actividades
artesanales fue la consecuencia de las actividades financieras de los
mercaderes, como se muestra en el caso de la industria textil. Los
artesanos del sector textil sumaban el 17 por ciento de la poblacién
adulta y el 31 por ciento del artesanado. Habia 85 tejedores, que
inclufan cinco mujeres, diez hilanderas, siete tintoreros y 141 costu-
reros.”™ Esta estructura ocupacional revela que el hilado se realizaba
en otra parte, y que los artesanos de la capital efectuaban el tejido,
el tefiido y la costura.”™ Ello era posible porque habfa un fuerte apro-
visionamiento de hilo de algodén comprado por los alcaldes mayo-
res, quienes “empleaban” a hilanderas indigenas por medio del
“repartimiento de labores™ y enviaban el hilo a los mercaderes que
los financiaban. En 1771, 298.5 quintales de algodén y 528 quinta-
les de hilo de algodén pasaron a través de la Real Aduana de la ciu-
dad de Guatemala.” Si suponemos que cuatro libras de algodén
rendian una libra de la fibra hilada, sélo el 12.4 por ciento del hilo
abastecido ese ano se hilaba en la capital.” El ingreso de materias
primas para el sector textil del algodén a través de la Real Aduana
en 1781, cuando la poblacion de la nueva capital era de 13.251
almas, el 47 por ciento de la de 1771, revela el mismo patrén. El
“hostmaimianta da hila de alooddn sumaba 298.5 quintales, y el de
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La especializacion de los artesanos urbanos como tejedores, tin-
toreros y costureros fue posible bajo dos condiciones. Por una parte,
el abastecimiento de hilo de algodon barato, gracias a la estructura
tradicional de dominacion colonial en las zonas indigenas, donde el
“repartimiento de labores” transformé a los alcaldes mayores en los
intermediarios entre las comunidades indigenas y el mercado
doméstico. Por otra parte, la participacion de los artesanos en el
mercado doméstico dependia de una limitada competencia de los
textiles europeos mas baratos. Las importaciones masivas de bienes
europeos, a la vuelta del siglo, cambiaron estas dos circunstancias,
provocando una crisis social en la capital.

La elite espanola, los niveles superiores de la burocracia impe-
rial y la amplia poblacién artesanal compartian la capital con un
estrato de mendigos. La capital generd sus propios mendigos y a la
vez atrajo a la poblacion empobrecida de las dreas rurales aledanas.
Si se dejan aparte las eternas fuentes de pobreza, como edad, enfer-
medad y accidentes de trabajo, el bienestar econémico de los arte-
sanos urbanos se vio debilitado por la importacion masiva de
textiles europeos despues de 1793. Debido al colapso del comercio
legal, Centroamérica se abrié a los textiles britanicos durante la
década de 1790, una competencia que, como ha argumentado
Richard Salvucci para el caso de México, empantané la produccién
doméstica.” Wortman supone que la competencia de los textiles
ingleses comenzo6 en 1818, cuando el capitdn general Carlos de
Urrutia “legalizé” el comercio con la colonia britdnica de Wallis, la
actual Belice, lo cual generé una “amarga controversia” entre los
periédicos que propugnaban una politica proteccionista (E! amigo
de la Patria) y politicas de libre mercado (E! editor constitucio-
nal).* Sin embargo, como se sefald en el capitulo 1, Urrutia acepto
un vinculo de facto consolidado desde hacfa cinco lustros. Nuestro
conocimiento de las causas de la migracién desde los pueblos indi-
genas a la capital es limitado porque no hay un estudio sobre el ori-
gen geogrifico de los migrantes ni sobre los procesos sociales que
los expulsaron de las zonas rurales.

Los mendigos habian sido una caracteristica visible de la sociedad
I ana en épocas tan tempranas como 1784, cuando el testamento del
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exportador Basilio Vicente Roma estipulé varios legados por
32.000 pesos para aliviar las necesidades de los pobres. Un legado
por 4.000 pesos estaba destinado a ayudar a los “pobres vergon-
zantes”, es decir familias de la elite espafiola venidas a menos,
mientras que otro de 8.000 pesos era para ayudar a viudas, familias
pobres, “doncellas en riesgo” (;en riesgo de convertirse en prosti-
tutas?) y artesanos lisiados; estos legados revelan la preocupacion
por los mendigos urbanos. Finalmente, otro legado de 20.000 pesos
estaba destinado a proporcionar “ropa de la tierra” (textiles produ-
cidos localmente) a los mendigos.?' El capital de los legados per-
maneci6 bajo el control de su familia, pero hay evidencia de que el
cinco por ciento de interés anual fue utilizado como se especifico
en las instrucciones originales: para 1797 el sobrino de Roma, José
Mariano, distribufa la “ropa de la tierra” a los mendigos en su
casa.” Para esta fecha, sin embargo, las importaciones de ‘“‘contra-
bando” de textiles europeos habian forzado a los artesanos desem-
pleados a unirse a los mendigos, lo que provocé la intervencién del
estado colonial.

En 1795 la audiencia nombré una comision para estudiar la
posibilidad de establecer un “hospicio de pobres” en la ciudad de
Guatemala. La comisién solicité a la Sociedad Econdmica de
Amigos del Pais un proyecto para un establecimiento provisional
que ensefiara oficios a 100 nifios y nifas. La Sociedad, después de
considerar los muchos inconvenientes de una casa de pobres, se
gui6 por la solicitud original y decidié disefiar un plan “para des-
truir la mendicidad y ayudar a los verdaderos pobres”.* El fraile
José Antonio de Goicoechea escribio una memoria apoyando la
oposicion de la Sociedad a las casas de los pobres y una propuesta
alterna para erradicar la mendicidad de la capital.

Goicoechea descartd la utilidad de las casas de pobres por
varias razones. Ninguna seria capaz de albergar a todos los mendi-
gos urbanos. Estas instituciones se caracterizaban por no tener
condiciones de higiene apropiadas y la pobreza no era un motivo
moral vélido para negarle a la gente su libertad. Incluso si una casa
de pobres era equipada con lo necesario para generar sus propios
ingresos, tendria consecuencias sociales negativas, porque esta
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competencia desleal llevaria a la bancarrota a mas artesanos, gene-
rando una nueva ola de pobres.* La segunda parte de la argumen-
tacion de Goicoechea presentaba la justificacién ideoldgica de su
plan. Criticé la préctica popular de la caridad, que seguia el pro-
verbio espafiol de “haz bien y no cates a quién”, una nocién segin
la cual las limosnas eran un fin en s{ mismas, mds que un medio.
Con referencias biblicas, de los padres de la Iglesia, decretos de
varios concilios e incluso con citas de Don Quijote de Cervantes,
argumenté que la caridad debia dirigirse a los “verdaderos
pobres”, definidos como los enfermos, lisiados o aquellos cuyo
trabajo no les proporcionaba el ingreso suficiente para sobrevivir.*
De ese modo, quienes eran fuertes y jovenes podian trabajar a
pesar de su enfermedad, tenfan un oficio pero no lo practicaban vy,
desde luego, los jornaleros sin trabajo eran definidos como *falsos
pobres”. Una vez que Goicoechea hubo establecido los principios
religiosos que regularfan la caridad piiblica, buscé “las provisiones
de los piadosisimos Monarcas de Espaiia”. Estas provisiones
requerian de que cada mendigo portara una “cédula” o permiso de
su pdrroco, otorgada previa investigacion acerca de su indigencia,
confesién y comunién. Ademas, habia una prohibicion estricta de
dar limosna a los mendigos no residentes. Goicoechea usé la legis-
lacién real para concluir de manera eliptica que cualquier viola-
cién de la ley, tanto por los mendigos como por quienes les dieran
limosna, era pecado.® Asi, el fraile fue mds alld de “demostrar”
que la préactica popular de la caridad indiscriminada era inapropia-
da al concluir que violar la ley real era pecaminoso; la razén supre-
ma para justificar cualquier cambio en una sociedad cuya
ideologia dominante estaba basada en valores catdlicos abri6 la
puerta a un movimiento represor.

La primera medida del plan de Goicoechea establecia la exclu-
sion de la categoria de pordioseros a aquellos que tuvieran la fuer-
za y la juventud para trabajar y, de acuerdo con su razonamiento,
usaran la mendicidad como excusa para ocultar su desidia y vivir
una vida pecaminosa. La segunda medida establecfa la expulsion de

. » rdioseros indigenas, que debian ser enviados a sus pueblos,
"+ sus pdrrocos les proporcionarian los medios y la motivacion
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para quedarse en sus lugares de origen. Argumentaba que estas
medidas reducirfan sustancialmente la cantidad de mendigos urba-
nos, probablemente porque la mayoria de los pordioseros de Ia ciu-
dad de Guatemala eran jornaleros desempleados o indigenas de las
comunidades aledafas. La gente “perezosa, perdida y maliciosa”
seria alimentada temporalmente con las sobras de las principales
instituciones religiosas mientras el gobierno colonial la enviaba a la
isla de Roatan, frente a la costa del Caribe de Honduras. La mendi-
cidad seria abolida y sustituida por un sistema centralizado de cari-
dad publica formado con las limosnas recolectadas entre
“caballeros y damas principales”, donaciones de las principales
autoridades y los intereses de los legados que, hasta entonces, se
administraban de manera privada. Los “verdaderos” pobres restan-
tes se dividirian en dos grupos: uno que incluirfa a los lisiados,
ancianos y vergonzantes; otro que incluiria a los desempleados y a
aquellos cuyos ingresos eran insuficientes para mantener a sus
familias. La ayuda para el primer grupo se daria en sus casas, mos-
trando asi consideracion por la debilidad fisica de los lisiados y
ancianos, asi como por la desgracia social de los vergonzantes. El
segundo grupo seria incorporado a actividades productivas. Las
casas de trabajo proporcionarian empleo para el segundo grupo,
que regresaria a sus hogares después de trabajar ocho horas. Los
artesanos y “mujeres industriosas” serian forzados a tomar aprendi-
ces, quienes recibirfan una remuneracion por sus servicios. En con-
clusién, los principales elementos en el plan de Goicoechea eran
la expulsion de la ciudad de Guatemala de los pordioseros indige-
nas y la incorporacion de los mendigos desempleados al sistema
productivo. Evité por completo tratar sobre la crisis provocada por
la introduccion masiva de textiles europeos. A pesar del cardcter
cosmético de sus soluciones, €stas fueron parcialmente instrumen-
tadas unos afos mas tarde.

La comisién que estudiaba el plan para establecer una casa de
pobres adopté por lo menos la parte represiva del plan de
Goicoechea. En 1801 solicité el apoyo de la Audiencia para resol-
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representaban para la caridad publica y, por lo tanto, beneficiar a
los “verdaderos mendigos”. Segin la Audiencia, habfa mendigos
que llevaban a cabo “prdcticas inhumanas y criminales”, como
infligirse ceguera a si mismos o a sus hijos y abrirse ilceras en par-
tes visibles de sus cuerpos. A los ojos del fiscal, estos pordioseros,
indigenas y no indigenas, en su “viciosa mendicidad” evitaban el
trabajo, la eterna percepcion elitista sobre la pereza en las clases
bajas. Al plantear la solucidn, el gobierno colonial siguié la misma
16gica mercantilista que aplicaba al intercambio durante tiempos de
carestia comercial, al margen de que lidiara con *“verdaderos” o
“falsos” pobres. Los mendigos serian expulsados de la capital hacia
sus pueblos de origen por cuenta del gobierno colonial, pero si
regresaban los costos de expulsiones posteriores serian pagados por
los cabildos indigenas o los funcionarios reales incapaces de dete-
ner esta indeseada migracion. El argumento tras esta politica era
que los mendigos “verdaderos” estarfan mejor en sus pueblos de
origen, donde incluso encontrarian un trabajo adecuado, mientras
que la correccién de los “falsos” mendigos seria responsabilidad de
los alcaldes, vecinos, parientes y del cura local. De esa manera, la
pobreza, como la escasez, debia confinarse a cada localidad, apli-
cando la solucién mercantilista de fragmentar el universo en com-
partimentos aislados. No tenemos informacién acerca de la
instrumentacién de los otros elementos del plan de Goicoechea ni
del impacto del decreto de la Audiencia, pero ambos ilustran las
limitadas opciones disponibles para resolver los problemas sociales
en la ciudad de Guatemala. Ni Goicoechea ni la Audiencia sugirie-
ron que los artesanos y jornaleros desempleados, cualquiera que
fuese su estatus étnico, debian ser forzados a labrar la tierra. El cul-
tivo en las dreas aledafias no era una opcion.

Una combinacién del control del estado colonial sobre la ciudad
capital y el establecimiento de impuestos especiales a comestibles
nos permiten evaluar la importancia del polo urbano del mercado
local. A diferencia de lo que pasaba en las provincias, donde las eli-
tes coloniales se convirtieron en sus socios para la recoleccién de los
nuevos impuestos, el estado colonial mantuvo el control directo
sobre la recoleccion en la capital. La ubicacion geogrifica de ésta
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Mapa IV-4 l

Principales rutas de acceso a la ciudad de Guatemala, 1774-1820
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después de 1773 ofrecia varias ventajas para la aplicacién de la poli-
tica fiscal colonial. Profundos barrancos cruzaban el Valle de las
Vacas, rodeando casi por completo el asentamiento urbano. Habia
zanjas que unian los barrancos y limitaban el trafico desde y hacia
la ciudad a cinco caminos principales, resguardados por centinelas
ubicados en garitas.” El mapa 1v-4 muestra la ubicacion de las gari-
tas y el origen de la mercaderia que entraba por cada una de ellas,
un sistema de control utilizado por el estado colonial para imponer
nuevos impuestos sobre los comestibles a fin de resolver necesida-
des financieras especificas, como el funcionamiento del hospital.
Los pocos datos disponibles acerca de estos impuestos permiten
evaluar como el transporte de comestibles a la capital competia por
las caravanas de mulas requeridas por el sector exportador.

La ciudad de Guatemala requeria de un gran volumen de comes-
tibles debido a las actividades no agricolas de sus residentes. Como se
muestra en la tabla 1v-1, las entradas de cinco comestibles basicos pro-
mediaban 110.000 quintales al afio, muchisimo mds que la demanda
de transporte del sector exportador, como se discutié anteriormente.
Falta informacion para determinar como el abastecimiento de comes-
tibles a la capital se coordinaba con la demanda de caravanas de mulas
para el sector exportador. Sin embargo, es plausible sugerir que dos
tipos diferentes de arrieros servian estos sectores. Asi, mientras

Tabla IV-1

Volumen promedio de comestibles provenientes de la ciudad de Guatemala
(en quintales)
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que los arrieros de los pueblos ubicados entre la ciudad de Guatemala
y la costa del Caribe se especializaban en el transporte para el sector
exportador, el transporte de comestibles a la capital no generé espe-
cializacién alguna debido a dos razones. Primero, como ya se planted,
la baja tasa volumen-precio de los comestibles obligaba a los merca-
deres provincianos, hacendados y campesinos a usar sus propias
mulas para aprovisionar a la capital. Segundo, el estado colonial per-
mitia a los alcaldes mayores y corregidores forzar a los campesinos
indigenas del altiplano occidental de Guatemala a servir como arrie-
ros a fin de asegurar el abastecimiento de la capital.”

El funcionamiento del mercado doméstico centroamericano
dependia de un prlmItIVO 31stema de transporte. En un contexto en
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importancia en el mercado doméstico porque compartian la rique-
za del sector exportador. La coincidencia de la temporada seca con
los tiempos muertos del ciclo agricola del aiiil permitia el funcio-
namiento de un sistema de ferias en las que los mercaderes provin-
cianos y los productores de otras regiones proveian a poquiteros y
haciendas. Las ferias salvadorefias permitian a los mercaderes y
campesinos provincianos suministrar comestibles y textiles a los
productores de afil para la siguiente temporada, a cambio de pro-
ductos europeos y efectivo, extendiendo asf el impacto del auge del
afiil a lo largo del istmo. La ciudad de Guatemala se convirti6 en un
mercado importante debido a su lugar dentro de los sectores expor-
tador y doméstico de la economia. Una porcién de la riqueza del
sector exportador se destinaba a grupos sociales e instituciones
urbanos, que al mismo tiempo eran grandes consumidores. De
manera simultdnea, los alcaldes mayores, financiados por los
comerciantes-exportadores, proporcionaban grandes cantidades de
materia prima barata, como hilo de algodén elaborado por los indi-
genas, que permitia a una poblacién con poco o ningun acceso a la
tierra especializarse en la artesania.
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CAPITULO V

LLAS ORGANIZACIONES EMPRESARIALES DE
LOS COMERCIANTES-EXPORTADORES

L restablecimiento de las comunicaciones directas con la

metrépoli y el subsiguiente auge del anil después de 1760, per-
mitieron la formacién de un nuevo grupo en la cispide de la estruc-
tura social: los comerciantes-exportadores de la ciudad de
Guatemala. Estos financiaron la produccién de afil y se beneficia-
ron tanto de la venta del tinte en el mercado gaditano como de las
importaciones de bienes europeos. Sin embargo, los comerciantes
exportadores no constituyeron un grupo homogéneo ni fueron los
principales beneficiarios del aumento en la demanda europea de
afiil. Aquellos exportadores que se convirtieron en parte de la elite
colonial fracasaron en sus intentos por monopolizar ¢l mercado
centroamericano, el que se vieron obligados a compartir con repre-
sentantes de intereses mercantiles espafioles y con mercaderes inde-
pendientes. En consecuencia, la elite mercantil colonial siguid
siendo dependiente de las casas de Cddiz, que compartian los bene-
ficios del comercio del aiiil con otros mercaderes europeos.

Este capitulo estudia los tipos de comerciantes involucrados en
el negocio de la importacién y la exportacion. La primera seccidn
analiza la ~camnneincide A=l ~—w~ axnortador. Nuestra tesis es que

T ¢ importadores de Cddiz hizo

«

o - .+ Guatemala un grupo cada vez
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mds marginal dentro de la estructura comercial del imperio. Los
comerciantes guatemaltecos fracasaron en sus intentos por esta-
blecer una empresa comercial con aprobacion del monarca, lo cual
los obligd a organizar sus actividades en sociedades temporales o
en negocios de tipo familiar.

La segunda seccién explora la elusiva presencia de mercaderes
independientes en Centroamérica. Dada la “apertura” de un mercado
colonial en el que no existia una compaiiia comercial monopolista ni
un gremio mercantil que protegiera a los comerciantes residentes,
pequefios mercaderes espanoles utilizaron el crédito de casas mer-
cantiles de Cddiz para financiar sus aventuras comerciales. Mediante
lo que se llamaba “préstamo a riesgo de mar”, estos mercaderes tra-
satldnticos se convirtieron en un tercer elemento dentro del sector
importador y exportador. A pesar de que la evidencia es insuficiente
para determinar en qué medida estos mercaderes afectaron los nego-
cios de los exportadores residentes, sus actividades ayudaron a dre-
nar el siempre escaso circulante metdlico hacia la metrépoli.

A diferencia de los mercaderes mayoristas de la Nueva Espafa
después de 1729, los comerciantes centroamericanos nunca tuvie-
ron un sistema de ferias que les sirviera como instrumento para
contrarrestar los intereses espafioles.' La reanudacién de las comu-
nicaciones directas con la metrépoli después de 1760 ciertamente
favorecio la consolidacion de un grupo de exportadores residentes,
pero también permitié que las compaiifas espafiolas y las casas
comerciales de Cadiz enviaran su mercaderia directamente a sus
agentes. En consecuencia, habfa dos tipos de exportadores que
vivian de manera permanente en la ciudad de Guatemala durante el
auge afilero. Algunos eran representantes de las casas de Cddiz o
de empresas comerciales esparolas, llamados “del comercio de
Espafa”, que probablemente ganaban un porcentaje sobre las
ganancias. Otros eran mercaderes independientes que utilizabar
créditos obtenidos de casas mercantiles de Cddiz para maneja-

LI

sus propios negocios, llamados “del comercio de Guatemala”.
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Estos comerciantes residentes pueden describirse como mercaderes
guatemaltecos porque, sin importar su origen, eran vecinos de la
capital, se casaban con mujeres de las mds poderosas familias crio-
llas y participaban en las estructuras locales de poder, como el
cabildo. Asi, espafoles inmigrantes como Juan Fermin de
Aycinena, Cayetano Yudice, José Pinol, Cayetano Pavén, Diego
Peinado, Basilio Vicente Roma y Juan Bautista de Irrizarri se con-
virtieron en miembros de la elite del reino.’

Las compaiiias comerciales espafiolas enviaron a sus represen-
tantes a Centroamérica desde principios de la década de 1750. La
Compaiiia de Comercio de los Cinco Gremios Mayores de Madrid,
conformada por los mercaderes mas ricos de la capital para invertir
en el comercio colonial, obtuvo un permiso especial para exportar
400 toneladas de textiles a Centroamérica. En vista de que estos mer-
caderes manejaban las “fdbricas nacionales” establecidas en el siglo
xviil por la Corona espariola, en 1756 el rey emitié otro permiso para
una exportacién anual de 100 toneladas de textiles al Reino de
Guatemala.* Aunque la Corona originalmente prohibi6 a la comparnia
importar afil, eventualmente la prohibicion fue levantada, permitién-
dole obtener una cuota del negocio del tinte. La Compaiiia de los
Cinco Gremios Mayores tuvo representantes en Centroamérica
durante los ltimos setenta anos del periodo colonial. Sus represen-
tantes fueron Domingo Micheo durante la década de 1750, su parien-
te Juan Tomds de Micheo después de la muerte de Domingo
a principios de la década de 1760, Juan Antonio de la Pena a finales
de esa misma década, José Agustin Gonzdlez Navas en la de 1780 y
Manuel Esteban de Altuve a principios de la de 1790; ademds Milldn
Pérez de Ibarreta trabajo como agente en San Salvador bajo Gonzdlez
Navas y Altuve” Hasta 1793 las actividades de los Cinco
Gremios Mayores en Centroamérica fueron controladas desde
la “factoria” de Cadiz. En 1795 la compania estableci6 una “factoria”
local en Centroamérica, y envio a Sebastidn Melon, Domingo Altuve
y Domingo Andrés de Serrano como administradores. Este intento
de aumentar las actividades de la Compafia en Centroamérica
coincidid con el colapso del sistema de comercio legal, que provocé
una alta tasa de incumplimiento en las habilitaciones otorgadas.
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Capella y Mantilla Tascén atribuyeron las pérdidas de la Compaiiia
en Centroamérica a la administracién de Melén, pero el caso de
Gonzdlez Navas, que se estudia mds adelante, sugiere que los Cinco
Gremios fueron incapaces de controlar a sus agentes anteriores.’
Otras compaiiias espafiolas tuvieron una presencia menos permanen-
te en el mercado centroamericano. A principios de la década de 1760
la Compania Real de Granada introdujo una cantidad no especifica-
da de mercaderias.” En la misma década, Jos€ Pimnol llegé como agen-
te de la Compaiia Real de Barcelona, en cuyo nombre comercid
bienes europeos por un valor de 267.222 pesos.” La documentacion
disponible no permite determinar la importancia relativa de los agen-
tes de compaiias espafiolas dentro del mercado centroamericano,
pero éstos controlaron el negocio del transporte entre la metrépoli y
el istmo. Floyd indica que de 24 barcos que llegaron a Centroamérica
entre 1789 y 1793, 21 pertenecian a mercaderes de Cadiz.’

La consolidacion de una comunidad comercial residente en la
ciudad de Guatemala fue el fruto de dos décadas de confrontacién
entre quienes aspiraban a conformarla y los intereses de casas
comerciales espanolas, mediados por la errdtica politica del estado
colonial. Sin que en la documentacion disponible consten los ante-
cedentes, en 1742 la Corona autorizé a los vecinos del Reino de
Guatemala para que exportaran directamente a Europa en sus pro-
pios navios.”” Es probable que esta nueva politica, que simplificaba
el proceso de exportacién que hasta entonces se habia hecho por
Veracruz, obedeciera a la presencia de mercaderes como Basilio
Vicente Roma en el Cabildo de Guatemala. Como reaccion a este
incentivo los mercaderes guatemaltecos hicieron un temprano
intento por conformar una compaiifa mercantil para monopolizar el
comercio con el mercado centroamericano y promover la produc-
cion local. En consecuencia, este intento fue la reaccion tanto a un
siglo de aislamiento que, de acuerdo con contempordneos, habia
provocado estancamiento econémico, como a la nueva politica de la
metropoli, interesada en aumentar el comercio colonial. Fernando
de Echevers publicé en 1742 sus Ensayos mercantiles para adelan-
tar por medio del establecimiento de una compania el comercio ('
los frutos del Reino de Guatemala, el primer paso para el proce

230



de establecimiento de una empresa local de almacenaje.” Los
Ensayos de Echevers proponian la formacion de una compaiifa por
acciones para financiar la mineria de la plata, restaurar la produc-
cion de cacao y agilizar el comercio del afil mediante contactos
directos con la metrépoli. La compaiia tendria un capital base de un
millén de pesos, compuesto por 2.000 acciones de 500 pesos cada
una, pero comenzaria sus actividades en cuanto el capital llegara a
los 200.000 pesos. Al igual que en los modelos europeo y espaniol,
la Companfa Holandesa de las Indias Orientales y la Compania de
Caracas, la empresa propuesta solicitaria el monopolio de exporta-
cion a Cadiz y la exencion en el pago de impuestos por un periodo
de treinta afios. A cambio la Compaiiia financiaria la destruccion de
los asentamientos ingleses a lo largo de la costa del Caribe centroa-
mericana y la conquista definitiva de las tribus misquitas, devol-
viéndole a la Corona espanola la soberania sobre esa region.

Como podia esperarse, la propuesta de Echevers provoco algu-
na oposicion, cuyos argumentos fueron refutados en otro ensayo
publicado en 1743."” Un primer argumento fue la oposicion a com-
paiifas por acciones, fruto de las practicas individualistas de los
mercaderes encarnado en el juego de palabras: “No hay mejor com-
pafifa que un real de a ocho”. Echevers refut6 habilmente este argu-
mento apelando a una de las mas comunes obsesiones espanolas:
como asegurar la fortuna familiar para varias generaciones. Al
mismo tiempo que rechazaba las aseveraciones populares que atri-
buian la incapacidad de mantener los bienes familiares a la “maldi-
cion de los caudales de Indias” o al caricter derrochador de los
herederos, seiialé que el proceso de descapitalizacion familiar se
debia a la falta de inversion en actividades productivas.” La falta de
una opcidn para invertir el capital obtenido a través de comercio
debilitaba el desarrollo de esta actividad de dos maneras diferentes.
Porun lado, los vigjos comerciantes nunca cambiarian sus habitos
al hacer negocios, que para los mercaderes individuales consistian
en servir como intermediarios entre el reino y el mercado mundial,
pero evitando cualquier inversion en actividades productivas. Por
otro lado, la muerte de un mercader prospero generaba la aparicion
de varios mercaderes menores y novatos, sus hijos, que no tenian
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mds opcion que seguir los pasos de su progenitor. Una compania
por acciones permitiria a viudas, hijas solteras y otras personas sin
experiencia comercial invertir sus capitales en una empresa que
estaria bajo la direccion de comerciantes experimentados, mientras
que la empresa y otras actividades subsidiarias ofrecerian oportuni-
dades de empleo a “hijos de familia” emprendedores.

El segundo tipo de argumento contra la propuesta de Echevers
surgié de una mezcla de tradicion comercial conservadora y del
reconocimiento de la influencia de los mercaderes de Cadiz sobre
la Corona espafiola. De acuerdo con estos criticos, la Compaiia
debia limitar sus actividades a negociar en textiles y aiiil e invitar a
algunos comerciantes de Cddiz a invertir en ella con el fin de evi-
tar su oposicion. Echevers, quien era un inmigrante navarro, utilizé
sus términos mds fuertes para replicarles. Los acusd de favorecer el
comercio en bienes extranjeros al mismo tiempo que desdefiaban la
inversion en la produccién de bienes locales, una actitud que se
basaba en el predominio del egoismo individual sobre los mejores
intereses de la comunidad. En una percepcién bastante idealizada
de los motivos de la Corona, aseguré que la meta principal de la
Compariia de Caracas era suministrar productos americanos a
Espaiia, siendo la importacion de bienes europeos una consecuen-
cia indirecta, ventajosa tanto para la Compaiifa como para los pro-
ductores venezolanos de cacao. En contraste, Echevers tenfa una
percepcion realista de la politica monopolista de los mercaderes
espafioles. Previno a sus lectores sobre los peligros de permitir la
participacion de los mercaderes de Cddiz en la Compaiiia o de
publicitar en Espafia las riquezas potenciales del reino. La
Compaiiia debia establecerse con capital local e iniciar el arduo
proceso de aprobacién ante la Audiencia, lo que permitiria el inicio
de actividades, al mismo tiempo que se retenia cualquier informa-
cién que estimulara la competencia de comerciantes metropolita-
nos. Finalmente, advirtié que ya existia entre los mercaderes de
Espana el interés por formar una empresa con capital espaiiol para
monopolizar el comercio con Centroamérica, un plan que se habfa
retrasado solo por la falta de informacion acerca de las riquezas qui
habia en el reino. Con esta espada de Damocles sobre la cabeza di
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sus lectores, Echevers ampli6 su propuesta original sobre las
actividades de la futura compaiiia.

En 1743 Echevers super6 su propuesta original para crear una
compaiiia por acciones para la importacion de textiles, la exporta-
cién de afiil y el financiamiento de las minas de plata. En su opinién
el istmo centroamericano ofrecia una cantidad mucho mayor de
oportunidades potenciales que las que Venezuela le ofrecia a la
Compaiiia de Caracas. Mientras que ésta exportaba cacao y algo de
tabaco, Centroamérica podia seguir una mezcla de lo que en nues-
tros términos llamarfamos el modelo caribefio, el modelo de la
Nueva Espana y el modelo holandé€s. En lugar de centrar el desarro-
llo econdmico en el aiiil, Echevers proponia incrementar la produc-
cién s6lo en un tercio, de 400.000 a 600.000 libras, pero
incrementando las ganancias mediante la reduccion de los costos de
transporte. Las exportaciones agricolas debfan incluir azicar y
cacao producidos a lo largo de la costa del Caribe, una meta que, de
cumplirse, colocaria a Centroamérica en la misma ruta seguida por
las economias de las Indias Occidentales. La extraccion de plata en
las minas de Honduras se incrementarfa mediante el financiamiento
de nuevas tecnologias, pero el autor alertaba sobre los peligros ocul-
tos tras la mineria argentifera. Usando el ejemplo de Zacatecas, que
habia producido 446 millones de pesos en 180 afnos, Echevers sefia-
16 que la mayor parte de esa riqueza se perdié debido a la necesidad
de comprar comestibles bdsicos y a la falta de inversion en otras
actividades productivas que sélo una compariia por acciones podia
asegurar. Asi, la mineria de la plata bajo el modelo mexicano sélo
serfa una de las tantas actividades posibles de la Compaiifa, pues
ésta seguiria principalmente el modelo de la Compaiifa Holandesa
de las Indias Occidentales, que habia acumulado un capital de 300
millones de florines a través del comercio. La compaiiia centroame-
ricana, mediante acciones, financiaria industrias tan diversas como
la construccién de barcos, la produccidn de textiles de algodén, de
hierro, de brea, cuero, cochinilla, palo de campeche y madera, los
cuales serfan exportados a Perd, Nueva Espafia y Europa.

El grandioso proyecto de Echevers se convirtié en una realidad
por un breve tiempo. La Compaiia de Comercio de Guatemala fue
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establecida en 1743, pero la Audiencia envio la propuesta a Espana,
donde no se tomd decision alguna en los siguientes cinco afios.
No fue sino hasta la llegada del capitin general José de Araujo y
Rio, en 1748, que la Audiencia le otorgo a la Compania una auto-
rizacion provisional en tanto la Corona tomaba una decision sobre
el proyecto. La empresa construyé un barco en Realejo, y financi6
la produccion de aiil que exportd junto con achiote a Espana y
Peri, Pero en 1746 la.Corona revocé sin mayor explicacion el pri-
vilegio concedido cuatro afios antes.” En consecuencia, la Corona
denego la aprobacion a la formacién de la compafia en 1751 y
ordend su disolucién.” Este iiltimo proceso, sin embargo, llevé mas
tiempo que su formacion pues aun en 1764 el directorio seguia tra-
tando de recuperar sus inversiones.'

Tal y como lo habia predicho Echevers, la Corona otorgé dere-
chos de comercio casi monopélicos a la Compaiiia de los Cinco
Gremios Mayores de Madrid por real cédula de 22 de diciembre de
1755. La nueva determinacion convirtio al Reino de Guatemala en
un mercado cautivo al que esta compania metropolitana traeria los
textiles de las fdbricas nacionales establecidas por los Borbones.
Pero la arbitrariedad de los agentes de la Compaiia de los Cinco
Gremios Mayores de Madrid, que les permitia aceptar o rechazar
segun su conveniencia el transporte de tintes ajenos en sus barcos
y. probablemente, manipular el precio, generé un proceso de pro-
testa desde Guatemala. En 1759 el Cabildo de la ciudad de
Guatemala y los comerciantes residentes solicitaran que se obliga-
ra a la Compaiia de los Cinco Gremios Mayores a aceptar ailil
ajeno en sus embarcdciones y a que, dado que se habfa denegado el
permiso para la formacion de la Compania de Comercio de
Guatemala, se autorizara la exportacion del tinte a LLa Habana."” En
vista de que mas del 80 por ciento de los barcos que viajaban entre
el imperio y la metrépoli hacian escala en ese puerto, la autoriza-
cion otorgd a los comerciantes residentes guatemaltecos un lugar en
la estructura del comercio colonial.

El obispa Francisco de Panla Garcia Paldar anian scarihid an
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intereses comerciales metropolitanos en general y de los Cinco
Gremios Mayores en particular, pues estos dltimos habian gozado
siempre de un estatus especial.” Aunque carecemos de informacion
acerca de por qué cambio la Corona su politica, la concesion a los
Cinco Gremios Mayores parece apoyar esta tesis, pero también
revela otras complejidades de la relacién colonial. En primer lugar,
el establecimiento de la Compaiiia de Comercio de Guatemala
demuestra que los exportadores no eran reticentes a participar en
organizaciones comerciales complejas. Seria ficil, y completamen-
te estéril, indicar las fallas en los razonamientos de Echevers: pun-
tos de partida econémicos confusos, proyecciones exageradas o,
pecando de injustos, no tomar en cuenta el impacto de la
Revolucién Industrial inglesa, que no tenia por qué prever.
Echevers fue capaz de promover una reaccion local contra la negli-
gencia de la Corona respecto a Centroamérica fue casufstica, un
breve momento en la historia colonial del istmo en el cual los colo-
nos intentaron controlar el futuro del reino. Si la Compaiiia fracaso
fue porque era contraria a la l6gica de la relacion colonial, tal y
como fue redefinida por el estado espanol en el siglo xvii. En
segundo lugar, la politica del estado colonial en Centroamérica,
como también veremos en el proximo capitulo al analizar su inter-
vencion en la fijacion de los precios del aiiil. Asi, oscilé entre otor-
gar el derecho de comerciar a los comerciantes residentes, entregar
al reino como mercado cautivo a una compaiia de capital espanol
y, finalmente, permitir contactos regulares con la metrépoli, bien
fuera via La Habana o directamente.

Las organizaciones empresariales de los comerciantes-exporta-
dores tienen que entenderse en este contexto. Victor Hugo Acuna
ha sefialado que las actividades de los comerciantes-exportadores
en la Centroamérica colonial eran organizadas por un solo duefio
que trabajaba con sus parientes.” Atribuye esta estructura tan sim-
ple a la reducida cantidad de exportadores y a los lazos endogami-
cos establecidos entre sus familias, Pero esta perspectiva no explica
por qué una tendencia similar ha sido encontrada en otras socieda-
des hispanoamericanas contempordneas con una comunidad mer-
cantil muchisimo mas amplia. Nuestro planteamiento es que una
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explicacion acerca de esta practica reside mas en la estructura judi-
cial comuin del imperio espafiol que en la falta de sofisticacién de
los mercaderes-exportadores centroamericanos. No hubo, desde el
siglo XVI, ninglin cambio en la estructura judicial espaiiola que
favoreciera la formacién de compaiiias privadas. Las compaiiias se
establecfan por periodos limitados y, como afirma Susan Socolow,
no ofrecfan ninguna proteccion para las inversiones de los socios
porque las organizaciones multipersonales de negocios no eran de
responsabilidad limitada.®® Mds aiin: la organizacién de empresas
privadas estaba sujeta a una préctica judicial centrada en ciclos
vitales individuales, es decir, no existia el concepto de capital sepa-
rado de su duefio. Por ello, la muerte de un socio implicaba la diso-
lucién de la compaiifa. La ley exigia un nuevo documento notarial
para crear una nueva empresa si todos o algunos de los herederos
querian continuar asociados.”' En consecuencia, aunque en algunos
casos ‘los mercaderes-exportadores unian esfuerzos en sociedades
de facto, la formacion de organizaciones al estilo de una compania
permanecio limitada a los miembros de una familia.”

Hemos identificado tres tipos de organizaciones de negocios
entre los comerciantes-exportadores guatemaltecos: sociedades for-
madas por mercaderes no emparentados, negocios familiares con la
participacion de varias generaciones y las comparfifas familiares.
Fuese en compaiiias, en los negocios familiares en los que un
exportador permanecia como pater familias o en las empresas fami-
liares, los lazos de solidaridad basados en la relacion personal eran
mds importantes que los netamente comerciales.

La creacién de una asociacion de tipo familiar entre dos merca-
deres no emparentados es evidente en la sociedad formada por
Miguel Ignacio de Vicuiia y Cayetano Yudice, quienes llegaron a la
ciudad de Guatemala como agentes de mercaderes de Cddiz a fina-
les de 1749.* Aunque no hay informacién acerca de sus fechas de
nacimiento, es evidente que ambos, tanto el navarro Vicuiia como
el genovés Yudice, eran hombres maduros cuando migraron.
Vicufia reconocio en su testamento que habia tenido dos hijas con
su esposa, “asf como varios hijos que murieron a edad temprana”.’
Los hijos del primer matrimonio de Yudice murieron también a
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temprana edad y su primera esposa fallecié en 1763.” Ambos
comerciantes dejaron a sus familias en el puerto de Santa Maria,
Espania, y llegaron a las Indias en una sociedad de facto. Esta socie-
dad estaba basada en la amistad y en la confianza mutua, en la que
los miiltiples lazos personales sustituyeron cualquier contrato legal.
Vicufia se convirtié en el padrino de los hijos ilegitimos de Yudice
y legd 25.000 pesos a la familia de su socio. Como era previsible,
la primera opcion de Vicuiia para albacea de su mortual fue Yudice,
la segunda opcién fue otro compadre, Juan Tomds de Micheo, y la
tercera opcion fue Juan Fermin de Aycinena, quien ya era el mas
poderoso comerciante del reino. Después de la muerte de Vicuiia en
1770 Yhridice se convirtié en el tipico empresario que organizaba
sus negocios a través de arreglos personales con parientes.

Como hombres casados con familias en Espafia, Vicuia y
Ytdice no pudieron establecer lazos directos con las familias crio-
llas guatemaltecas, una opcion posible para otros mercaderes inmi-
grantes como Juan Fermin de Aycinena, Jos€ Pifiol y los hermanos
Roma.* Aunque uno de los sobrinos de Vicuna, Miguel Ignacio de
Vicuia y Leyva, migrd hacia Centroamérica en algiin momento de
la década de 1760, no jugé papel alguno en la sociedad comercial.
Después de su llegada a Guatemala, Yudice tuvo cuatro hijos ilegi-
timos con Dominga Astorga, con quien se casO a principios de
1770, tras enviudar de su esposa espaiiola. En 1778 solicitd la legi-
timacién de sus hijos, que requeria de un decreto real. Aunque a tra-
vés de un camino tortuoso para los estindares de la época, el
inmigrante espafiol se convirtié en comerciante-exportador guate-
malteco en los ltimos afios de su vida y se vincul6 con varias ins-
tituciones. Asi, a pesar de su pecaminosa relacion con dofa
Dominga, Yidice fue sindico del convento de Santa Clara desde
1761 y en la década de 1770 fue coadministrador de las bodegas
construidas por la comunidad mercantil en la costa del Caribe.

Se aseguré socios leales en sus sobrinos, Carlos y José Yidice,
quienes migraron a principios de la década de 1770, asi como en
su hijo Esteban. José se casé con su prima Micaela, hija de su tio,
y administré una tienda en Santiago de Guatemala hasta el terre-
moto de 1773. Después de 1774 estuvo a cargo de recoger el tinte
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asegurado mediante habilitaciones en San Salvador y, sin duda, de
la adquisicién de otro aiil. Esteban administré la bodega de su
padre y manejé su propio negocio de importacion y exportacion,
con el apoyo paterno, después de 1773. Los jovenes parientes fue-
ron mds socios que empleados: Esteban, como administrador de la
bodega, y José, como recolector de deudas, se quedaban con un ter-
cio de las ganancias. Ademds Carlos y José Yidice abrieron sus
propias tiendas con mercancia proporcionada por su tio, aunque
bajo condiciones contrastantes pues el primero aparentemente reci-
bia un salario mientras el segundo se quedaba con la mitad de los
beneficios. Yudice era especialmente afectuoso con su sobrino
Carlos, probablemente porque consideraba que carecia de la habili-
dad para convertirse en un empresario independiente. Le legé 2.000
pesos por haberle servido con amor, lealtad y compromiso durante
nueve afios y le suplic6 a sus sucesores que mantuvieran a su
pariente ‘“‘con ellos”. Asi, una organizacion informal en la que el
comerciante-exportador le dio a sus parientes una parte en el nego-
cio de acuerdo con sus capacidades permiti6 el establecimiento de
una eficiente red que vinculaba a la capital con San Salvador.

La familia Roma comenz6 sus negocios en Centroamérica
mediante una sociedad, seguida de un corto periodo de negocios
personales y finalmente la formacion de una comparia familiar.
Basilio Vicente y Luis Roma, nativos de Valencia, llegaron como
socios informales a la ciudad de Guatemala alrededor de 1740. Se
casaron con las hermanas Ana y Marfa Josefa Alvarez de las
Asturias y Nava, y las dos familias compartieron la misma casa por
lo menos hasta 1764. Después de la muerte de Luis, en 1757, su
yerno, el vizcaino Juan Sebastidn de Barrutia, aparentemente admi-
nistré la fortuna que pertenecia a su familia politica, es decir la
parte de su suegra, Maria Josefa Alvarez, de su esposa, Maria
Josefa Roma, y de su cufiado José Mariano, quien contaba con sélo
trece afios en el momento de morir su padre.” La nueva situacion
provocé s6lo una ruptura parcial entre las dos ramas de la familia
Roma, pues en 1762 Basilio Vicente y Juan Fermin de Aycinena
sirvieron como fiadores de Barrutia en su intento por obtener
préstamo de 30.000 pesos en México.” No obstante, la muerte .
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Barrutia en 1763, cuando su hijo mayor apenas contaba con ocho
aflos de edad, permitid la fusion del capital de las dos ramas de la
familia Roma. En 1769, Basilio Vicente (viudo y sin herederos), su
cufiada viuda Maria Josefa Alvarez, su sobrina viuda Marfa Josefa
Roma y su sobrino José Mariano formaron una compafia que dur6
por lo menos hasta 1779.* De ese modo, al tiempo que las viudas
de la familia encontraron el modo de colocar su riqueza en manos
confiables, la experiencia y el poder politico de Basilio Vicente se
unieron a la juventud de José Mariano para asegurar los elementos
necesarios para competir en el mercado centroamericano.

La formacién de un negocio familiar entre varios parientes,
como el encabezado por Cayetano Yudice, y las empresas familia-
res, como la formada por las dos ramas de la familia Roma en 1769,
fueron estrategias para asegurar una participacion efectiva en el mer-
cado a través del uso 6ptimo de las capacidades individuales. El
negocio de importacién y exportacion demandaba una variedad de
habilidades econdmicas, judiciales y politicas, por lo que hacfan falta
tanto la energia de la juventud como la experiencia de la edad. Viajar
a las ferias de San Salvador, administrar los asuntos cotidianos de las
bodegas y tiendas, u organizar el transporte del anil requeria de la
energia de la juventud. Asegurar la influencia politica, hacerle fren-
te a los asuntos judiciales y negociar con las casas mercantiles espa-
nolas demandaba la experiencia de un comerciante maduro.

La evolucion de la fortuna personal de Basilio Vicente Roma
ilustra claramente cémo el crecimiento de una fortuna dependia de
la disponibilidad de estos dos tipos de recursos humanos. Durante la
sociedad de hecho con su hermano Luis hubo una ticita division del
trabajo, en la cual el primero se encargé principalmente de las acti-
vidades comerciales mientras Basilio Vicente establecia las cone-
xiones politicas necesarias. Luis adquirid mercaderfa en las Antillas
francesas, evitando a los intermediarios de Cddiz, y sirvié de fiador
para el recolector del diezmo en San Miguel, una manera indirecta
de asegurarse aiiil. La experiencia de Luis Roma como funcionario
ptblico se limité a ser juez de policia, un puesto menor subordina-
do al alcalde, nombrado por el Cabildo de la ciudad de Guatemala
en 1741.” Basilio Vicente fue interventor de la Compafiia Comercial
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de Guatemala, tesorero del Tribunal de la Bula de la Santa Cruzada,
un impuesto especial disefiado para comprar “tiempo” en el purga-
torio, y fue electo regidor del cabildo capitalino en 1742. En 1757
adquiri6 el nombramiento de regidor en el Cabildo de la ciudad de
Guatemala y en 1761 compré el nombramiento como alguacil
mayor del mismo concejo.” La fortuna de Basilio Vicente aumentd
de 10.000 pesos en la época de su matrimonio, en 1741, a 71.803
pesos para la época de la muerte de su hermano Luis en 1757, una
tasa de crecimiento anual del 13.11 por ciento. La tasa de creci-
miento de la fortuna disminuy6 cuando Basilio Vicente dirigié por
sf mismo sus negocios, en el periodo 1757-1769. Entre 1757 y 1764,
el aiio de la muerte de su esposa, la tasa de crecimiento cayé a un
0.77 por ciento, incrementdndose ligeramente a un 2.1 por ciento en
el periodo 1764-1769. En contraste, la tasa de crecimiento anual de
su fortuna aumenté a 3.84 por ciento cuando invirti6 en la empresa
familiar, una estimacién que excluye las donaciones a sus parientes
antes de su muerte.” Todas las formas de organizacién mencionadas
indican que habia cierto grado de complejidad aun en los relativa-
mente poco sofisticados negocios de los comerciantes-exportadores.
Estos evitaron la formacién de compaiifas privadas debido a las
limitaciones impuestas por las leyes espanolas, pero hicieron un uso
ingenioso de los recursos familiares.

(Qué tipo de mecanismos regian los vinculos entre los exporta-
dores guatemaltecos y las casas mercantiles de Cadiz durante el
auge del afil? Falta informacidén para determinar hasta qué punto los
empresarios coloniales tenian un grado de autonomia que les permi-
tiera convertirse en algo mds que agentes de Cddiz. Sin embargo, la
evidencia indirecta sugiere que los mercaderes de Cddiz se llevaban
la parte del ledn de los beneficios generados por el comercio del
aiiil. El afiil centroamericano era la segunda mercancia mds valiosa
importada por Cddiz en 1786; su valor, de 2.492.000 pesos, sOlo era
superada por los 11.934.359 pesos en plata acufiada.” Asi, el precio
promedio por libra del aiiil centroamericano en el mercado de Cadiz
ese afo fue de 29 reales, una diferencia en el precio de un 290 por
ciento y un 181.2 por ciento, respectivamente, en comparacion a lc
precios oficiales pagados a los productores para las calidades “flor™
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y “corte” en el mercado de Centroamérica. A juzgar por los precios
del aiiil en Centroamérica entre 1772 y 1793, excluyendo la caida de
precios provocada por la guerra de independencia de los Estados
Unidos, el tinte retuvo su lugar predominante en el comercio colo-
nial pues los precios para la calidad “flor” oscilaron entre catorce y
dieciséis reales mientras que los de la calidad corte se mantuvieron
entre diez y doce reales.* Si los exportadores hubieran obtenido toda
o una parte sustancial de la diferencia de precios entre Europa y
Centroamérica como beneficio, sus fortunas hubieran sido mucho
mayores de lo que llegaron a ser. Como se muestra en el Cuadro v-
1, la acumulacién de riquezas de los mercaderes exportadores fue un
proceso lento que requirié de varias décadas.”

Los pocos casos en los que la informacion permite un cdlculo de
las tasas anuales de crecimiento de las fortunas individuales también
sugieren que el capital de los exportadores criollos crecié a paso
lento. La fortuna de Cayetano Yudice crecid a una tasa anual de 5.43
por ciento, la de la Compaiiia de la familia Roma a una de 4.42 por
ciento en el periodo 1757-1769, aumentando a 6.12 por ciento en el
decenio siguiente, la de Diego Peinado y sus descendientes a 8.51 por
ciento en el periodo 1761-1790, aunque es posible que esta ltima sea
un espejismo.” En el caso de la fortuna de Juan Fermin de Aycinena,
gracias a los datos publicados por Brown, se puede percibir una ten-
dencia a la baja en la tasa de crecimiento de su fortuna: 3.55 por cien-
to en el periodo 1768-1771, 3.4 por ciento en el perfodo 1771-1777
y 2.93 por ciento en el periodo 1777-1796.” Mas aiin, como lo
demuestra el caso de Basilio Vicente Roma, la tasa de crecimiento
para la fortuna de los comerciantes-exportadores variaba significati-
vamente segiin su acceso a una red familiar. Asi, pese al poder de los
comerciantes-exportadores dentro de la sociedad colonial, parece que
los “principes del dinero”, como los llama Victor Hugo Acuiia, obte-
nian limitadas ganancias en su papel de intermediarios entre el mer-
cado europeo y el Reino de Guatemala.™

Otra prueba de la subordinacion de los exportadores centroameri-
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Fuentes: “Testamento de don Basilio Vicente Roma” (20 de febrero de 1784), aGca, al. 20-1343-
9834, 1. 30-39; “Autos que contiene {sic] los Ymventarios y abalios de los bienes que quedaron por
defuncién del textado ultramarino don Cayetano Yudice...” (1778), AGCA, al. 43-5166-43567; Richmond
F. Browa, Juan Fermin de dycinena, 53, 75 v 76; a,?a de 1769, Balance que yo, don José Mariano
Roma hize de lo que tenfa cuando contraje matrimonio™, AGcA, AL, 43-2686-2274, f. 5-38v, “Inventario
y avalilo de bienes de don Cayeiano Pavon” (1780). aGca, Al. 43-2683-227786. “Testamento de don
Diego Peinado™ (29 de abril de 1761). Protocole de José Matias Guzman (1761), aGca, al. 20-1001-
9494, . 136. “Carta dote otorgada por don Diego Peinado a su futura esposa dofia Michaela Penzonarte”
{13 de octubre de 1764), Protocalos de Miguel Jos¢ Gonzalez (1764), acca, al. 20-917-9412, £, 228v.
“Sobre haber fallecido dofia Michaela Penzonarte™ (1793). aGea, al. 43-2693-22927. “Inventario de
bienes de don Juan Bautista de [rizarri™ (1796). Protocolo de José Maria Estrada (1797), AGCa, al.
20-764-9257, 1. 69; Richmond F. Brown. Juan Fermin de dyvcinena. Central American Entrepeneur,
1729-1726 (Norman: Oklahoma University Press, 1997), 75-76. :
Notas: El volumen de la fortuna incluye, entre los activos, todas las deudas contraidas con ellos,
incluidas las “malas deudas”. En ausencia de la fecha exacta de la llegada, indicamos la década en la
que estamos seguros que arribd a Centroamérica. Diego Peinado murid en la década de 1780 pero,
en vista de que sus hijos eran menores de edad, la herencia continuéd sin dividirse.

como José€ Mariano Roma en 1769 y Cayetano Yidice en 1770, o por
los albaceas de Cayetano Pavén en 1780, incluian el valor de las
exportaciones de afil, incluidos los costos' de adquisicion, los
impuestos y el transporte terrestre. Esto sugiere que los exportadores
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ganaban un porcentaje sobre los costos originales, que debié variar
durante distintas coyunturas del auge aiiilero, mientras que las casas
mercantiles de Cadiz y los mercaderes distribuidores del tinte en el
mercado europeo compartieron la diferencia en precios como
ganancias.” Cuando los productores de ailil se quejaron por el oli-
gopolio de los mercaderes-exportadores, a principios de la década
de 1780, y pidieron la intervencion del estado colonial, ninguna de
las partes, exportadores, productores de aiiil o funcionarios reales,
menciond los precios del tinte en el mercado europeo.” De ese
modo, los exportadores criollos ocuparon una marginal y débil posi-
cién dentro de la estructura del comercio colonial, al tiempo que
estaban lejos de monopolizar el abastecimiento de mercaderias
europeas al mercado centroamericano. En todo caso, esta relativa
debilidad no debe exagerarse, como lo demuestra la comparacion
entre los exportadores de Guatemala y los de Buenos Aires.

El cardcter de las fuentes coloniales y la pequeia cantidad de
casos hacen de las comparaciones entre diferentes regiones del
imperio hispanoamericano un ejercicio arriesgado, pero un rdapido
examen de los mercaderes de Buenos Aires y de Guatemala resalta
las extraordinarias posibilidades ofrecidas por el comercio del ail.
Un analisis de la informacion disponible acerca de los bienes de los
mercaderes de Buenos Aires revela que ocho fortunas valian menos
de 200.000 pesos, tres ascendian a entre 200.000 y 300.000 pesos,
y s6lo dos sobrepasaban los 300.000 pesos.* Dado que la region del
Rio de la Plata tenfa un volumen de comercio mucho mds impor-
tante que el centroamericano, los datos antedichos sugieren que
habia mds competencia en el mercado de Buenos Aires, donde
nadie logré acumular el nivel de riqueza de Cayetano Pavon o al
legendario capital millonario del marqués de Aycinena. Pese a la
fuerte competencia con los agentes de las casas mercantiles de
Cédiz, el auge del afil proporcioné un modo seguro de acumular
riqueza, aunque la tasa de crecimiento de esa acumulacion aparen-
temente estaba vinculada con la capacidad de adaptacién de los
mercaderes a la hora de organizar sus negocios.



No hay duda de que los exportadores residentes, criollos o penin-
sulares, y los agentes de las casas comerciales de Cddiz controlaban
la porcion mds importante del comercio exterior centroamericano,
una estructura del sector en la cual estos tltimos minaban las aspira-
ciones monopolistas de los primeros. No obstante, habfa un tercer
grupo de mercaderes independientes que se convirtieron en comer-
ciantes trasatldnticos financiados por préstamos de las casas comer-
ciales de Cadiz y, en algunos casos, de los mercaderes residentes que
vivian en la ciudad de Guatemala. El mecanismo utilizado por estos
mercaderes independientes era el “préstamo a la gruesa ventura y
riesgo de mar”. El “préstamo a riesgo de mar” fue originalmente
disefiado para financiar a transportistas que recogerfan la mayor parte
de su carga al llegar a América o para financiar a pasajeros en ruta a
sus puestos oficiales en el imperio iberoamericano. En el comercio
colonial este tipo de contrato se convirtié en un mecanismo median-
te el cual una casa comercial proporcionaba mercancias o prestaba
dinero a un mercader independiente, siendo el valor de la mercancia
determinado por los precios legitimos en el puerto en el cual el con-
trato era firmado. Cuando la mercancia llegaba a su puerto de desti-
no, el mercader independiente tenfa un determinado periodo dentro
del cual podria pagar el préstamo y los intereses a la persona desig-
nada por el prestamista, lo cual le daba al mercader independiente
cierto tiempo para vender la mercaderia.* Si, por el contrario, la mer-
cancia se perdia parcial o totalmente en un naufragio, ya fuera en
tiempos de paz o de guerra, el prestamista o quien proporcionaba la
mercancia asumia las pérdidas. Obviamente las casas comerciales
gaditanas protegian su inversion pagando un seguro para la carga.”

Como es natural, la tasa de interés cambiaba de acuerdo con los
riesgos y por tanto se incrementaba en épocas de guerra. La informa-
cién disponible sobre la ruta Sevilla-Lima indica que las tasas de inte-
rés oscilaban entre el 67 por ciento en tiempos de paz y un 200 por
ciento en tiempos de guerra durante la segunda mitad del siglo xvin.*
La compleja estructura del préstamo a riesgo de mar, en el que el pres-
tamista asumia los riesgos inherentes al transporte maritimo pero reci-
bia una tasa de interés mucho mads alta que cualquier otra transaccion
legal, hizo de €l una mezcla de seguro y sociedad comercial.
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Sin embargo, a diferencia de los seguros, el acreedor no recibia nin-
guna remuneracion en caso de naufragio, mientras que, a diferencia de
una sociedad, el mercader independiente debia pagar una tasa de inte-
rés predeterminada, pero no tenia que compartir las ganancias.”

Aunque los recibos por “préstamos a riesgo de mar’” encontra-
dos en archivos centroamericanos son bastante imprecisos, los
siguientes casos ilustran las principales caracteristicas de la tran-
saccion. Hubo casos en los que el préstamo cumplia con los fines
para los que se habia creado. Por ejemplo, en 1765 dos oficiales
reales recién llegados pagaron dos *“préstamos a riesgo de mar’: el
nuevo capitdn general Pedro Salazar Herrera pagé 22.040 pesos y
el gobernador de Nicaragua, Domingo Cabello, pagé 1.180 pesos.*
Un caso en el cual un “préstamos a riesgo de mar” fue probable-
mente utilizado para financiar el transporte trasatldntico hasta que
fuera recogida la carga fue el de Pedro Barceld, capitan de la cor-
beta Jesus, Marfa y José. En 1766 Barcel6 le pago 4.680 pesos al
exportador residente José Pifiol, suma que le debia un mercader de
Cddiz, Antonio Butler."” Las practicas comerciales cotidianas per-
mitieron la modificacion de los principios comerciales que regian
la transaccidn, especialmente en ausencia de un consulado o gremio
de mercaderes local que habria hecho respetar las leyes comercia-
les. Asi, aunque el pago de los “préstamos a riesgo de mar” debio
ser en efectivo, la Compaiiia Real de Granada pagé 22.800 pesos
prestados por Ustariz y Compaiiia con mercaderia, probablemente
porque un mercado saturado impedia el acceso al dinero.*

La baja tasa de interés para la ruta centroamericana, la demanda
europea de afil centroamericano y la falta de mecanismos institucio-
nales para proteger a los mercaderes residentes de esta competencia
permitieron a comerciantes menores de la Peninsula utilizar los
“préstamos a riesgo de mar” para financiar sus actividades mercanti-
les. Las tasas de interés para los “préstamos a riesgo de mar” en la
ruta Cadiz-Centroamérica eran mucho mds bajas que las de la ruta
Cddiz-Lima. José de Oses, vecino de Santa Maria, Espafia, recibié un
“préstamos a riesgo de mar”’ por 26.000 pesos de Agustin y Lorenzo
Fernandez de la Gomera, mercaderes de Cadiz, en una fecha no espe-
cificada a principios de 1762. De acuerdo con el contrato, debfa
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pagar un 17 por ciento si el barco llegaba a puerto centroamericano
en tiempos de paz. No obstante, si estallaba la guerra antes de que el
barco cruzara el meridiano de las Azores, pagaria un interés del 30
por ciento. Aparentemente Oses se enterd de la participacién de
Espana en la Guerra de los Siete: Afios hasta que el barco llegé a su
destino y, por lo tanto, no estaba seguro de la tasa de interés que debia
pagar. El 3 de julio de 1762 le pagé 30.420 pesos a Basilio Vicente
Roma, el mercader que fungia como representante de los hermanos
Ferndndez de la Gomera. Esta suma era igual al dinero recibido mads
un interés de 17 por ciento, pero en el mismo documento notarial
reconocio la existencia del acuerdo para pagar el 13 por ciento adi-
cional si se demostraba que la guerra habia estallado antes de que el
barco hubiera cruzado el meridiano de las Azores.*” Aunque el 17 por
ciento era una tasa de interés alta si se compara con el cinco por cien-
to acostumbrado, los beneficios potenciales del comercio colonial la
compensaban. Ademds, como cualquier comerciante con las cone-
xiones adecuadas, el mercader trasatldntico podia conseguir créditos
de fuentes centroamericanas si las condiciones del mercado imposi-
bilitaban una rdpida venta de la mercaderia. En 1764 Ignacio Muifioz
debia pagar un “préstamos a riesgo de mar” por 8.000 pesos. En vista
de que confrontaba el mismo mercado saturado que forzé a la
Compaiifa Real de Granada a pagar sus deudas con mercaderia, obtu-
vo un préstamo del Cabildo de la cindad de Guatemala a la tasa usual
del 5 por ciento, un'modo barato de ganar tiempo mientras vendia sus
mercancias y obtenia ganancias.* De ese modo, estos mercaderes
independientes eran intrusos que competian con los comerciantes
residentes como proveedores de bienes europeos al mercado colonial
y como rivales en la obtencién de crédito del limitado mercado de
capitales. Ademds, dado que se trasladaban fuera de la capital para
vender directamente a los productores, tenfan la posibilidad de com-
prar el anil de mejor calidad producido por los “poquiteros™.
Recibir pagos por “préstamos a riesgo de mar” era una actividad
normal para los comerciantes criollos, uno de los hilos en la red que
los ligaba con los mercaderes de Cadiz. Encontramos 28 recibos por
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Cinco importantes mercaderes residentes, —Basilio Vicente
Roma, Juan Fermin de Aycinena, Juan Tomds de Micheo, José
Pifiol y Cayetano Pavén- recibieron el 78.6 por ciento de todos los
pagos, como representantes de casas comerciales de Cadiz como
Ferndndez de la Gomera Hermanos, José Maria Enrile y Ustariz &
Compaiifa. Aunque falta informacién acerca de como se enviaron
estos pagos a Espafa, los exportadores residentes quizd enviaron
algunos de estos fondos en su equivalente en afiil. Este mecanismo
les permitiria retener al menos parte del siempre escaso dinero y ase-
guraba una ganancia adicional para el comerciante de Cadiz al tener
acceso a una mercancia estratégica. El resto de los pagos fueron reci-
bidos por mercaderes residentes y agentes menos importantes o fue-
ron enviados por los deudores directamente a Espafia. Miguel de
Uvieta se extendi6é a si mismo un recibo notarial después de enviar
3.590 pesos en efectivo de un “préstamos a riesgo de mar” a bordo
del barco Santa Bdrbara.” La informacién acerca de las exportacio-
nes de plata a Espafia sugiere que muchos “préstamos a riesgo de
mar” eran pagados directamente por los deudores, lo cual ayudaba a
extraer efectivo de una colonia caracterizada por la carencia de
numerario. Gustavo Palma encontré que las exportaciones de plata
durante el periodo 1786-1796, en la ciispide del auge aiilero, fueron
de 1.155.310 pesos. Diez mercaderes enviaron cargamentos de plata
durante mds de cinco afios de ese periodo, por un total de 330.188
pesos, el 28 por ciento del total de las exportaciones de plata del
periodo. Pero la mayor parte de los cargamentos de plata, el 71.4 por
ciento, fue enviada por 148 mercaderes, de los cuales sélo el 46 por
ciento exportaron plata durante mds de un afio.” Puede plantearse la
hipdtesis de que la mayoria de estas remesas fueron enviadas por
comerciantes trasatldnticos, que incrementaron su participacion en el
sector exportador centroamericano durante la cima del auge del aiil,
aungue requerimos de otra investigacién para sustentarla.

Los comerciantes-exportadores guatemaltecos utilizaron los
“préstamos a riesgo de mar” para extender sus redes comerciales a
Sudamérica. Cuando la fragata Soledad lleg6 a Sonsonate en 1763,
i 'su duefio, Esteban de Urrutia, ni los capitanes, Cipriano Navarro y

omingo Veldzquez, tenian dinero para hacer negocios en efectivo.
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Por ello obtuvieron del comerciante-exportador Juan Fermin de
Aycinena mercancia por 15.016 pesos en tres “préstamos a riesgo de
mar” con un 23 por ciento de interés y 4.132 sin intereses.* De acuer-
do con el contrato, pagarian 6.132 pesos mds los intereses a los apode-
rados de Aycinena en Lima y 12.010 pesos mas los intereses serian
enviados en monedas de plata en el siguiente barco que saliera de
Callao a Sonsonate. Pero si para las rutas del océano Pacifico los “prés-
tamos a riesgo de mar’” permitian asegurarse de moneda de plata perua-
na, iba en contra de los intereses de los exportadores criollos financiar
la mirfada de comerciantes trasatlanticos. La mayor parte de los regis-
tros legalizados y los libros de cuentas de los principales exportadores
criollos indican que evitaban financiar a mercaderes trasatldnticos; la
tinica excepcion fue la sociedad de Miguel Ignacio Vicuiia y Cayetano
Yudice, a finales de la década de 1760.” No obstante, como se mues-
tra mds adelante, incluso en este caso esos financiamientos fueron una
desviacion temporal del modus operandi normal.

A finales de la década de 1760, Yudice y Vicufia estaban mas
interesados en financiar el comercio trasatldntico que en arriesgar
su fortuna para financiar la produccion de anil. Como se muestra en
el grifico v-1, cuando murié Vicufia los “préstamos a riesgo de
mar’” eran mucho mds importantes que las deudas contraidas ante
ellos en Centroamérica. Sus instrucciones a Diego Cadalso, merca-
der de Cddiz que guardaba la mitad de sus fondos en Espana, indi-
caban claramente que debfa otorgar “préstamos a riesgo de mar”,
sin mencién alguna a los envios de mercaderia europea. Asi, la
sociedad obtuvo sus ganancias mediante el otorgamiento de “prés-
tamos a riesgo de mar”, los cuales permitian a los prestamistas
comprar un seguro para la carga dada a los mercaderes trasatldnti-
cos, un menor riesgo que financiar la impredecible produccion de
aiil. En Centroamérica invirtieron pequefias cantidades en el finan-
ciamiento de la produccion de textiles y exportaron aiiil, zarza, bal-
samo y achiote a Espafia. Aunque falta informacion al respecto,
probablemente se aseguraron el aiiil sustituyendo las habilitaciones
a los hacendados y mercaderes provincianos por compras directas
S . ‘ R
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Grifico V-1

Bienes de la sociedad Vicufia-Yidice, 1770
(Valor total: 217.531.5 pesos)

e L%

B Mercaderia

B Préstamos a riesgo de mar
M Deudas en Cadiz

[0 Deudas en Veracruz y Lima
(] Deudas en Centroamérica

Fuentes: "Mortual de don Miguel Ignacio de Vicufia”, AGCa, Al. 43-5126-43264. “Autos que contiene
[sic] los Ymbentarios y abaltios de los bienes que quedaron por defuncion del textado ultramarine
don Cayetano Yadice...” (1778). Al. 43-5166-43567, f. 116.

No se incluyd dinero en el inventario. El valor de los fondos en Cadiz probablemente esti subvaluado
porgue en varios casos la documentacion menciona el valor de la carga antes de los beneficios y
porque muchos “préstamos a riesgo de mar”, junto con sus intereses, ain no habian llegado a Esparia.
En 1779 los ejecutores de Cayetano Y Udice indicaron que los bienes totales sumaban 330.030.5 pesos.

Cayetano Yudice sobrevivio a su socio Vicufia solo durante
ocho anos, pero en este corto periodo cambid la estrategia de sus
negocios para aprovechar el cardcter estratégico del anil en el
comercio colonial y las posibilidades empresariales que se presen-
taba a las redes familiares amplias. Impulsados por las primeras
etapas de la Revolucién Industrial inglesa, los precios del aiiil en el
mercado centroamericano se duplicaron entre las décadas de 1760
y 1770, lo cual incrementé la demanda de bienes europeos. En
tiempos de paz los mercaderes reconocieron un incremento de un
35 por ciento sobre los precios de Cddiz en las bodegas guatemal-
tecas, una estimacion bastante conservadora.® De ese modo, aun
cuando los “‘préstamos a riesgo de mar” eran inversiones mds segu-
ras que las habilitaciones para los productores de aiiil, los primeros
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generaban una ganancia menor que las ltimas. El margen de bene-
ficios podia incrementarse sustancialmente si el comerciante-
exportador establecfa una red de distribucién y en el siglo xvii los
miembros de la familia eran los socios mds confiables. La compo-
sicion de la testamentaria de Yidice en 1778 muestra un cambio
radical con respecto a la estrategia seguida por la sociedad Vicuiia-
Yudice ocho afos antes. Como se muestra en el grafico v-2, la mer-
caderia europea y las habilitaciones constituian el 90 por ciento de
sus activos, lo cual revela que la meta principal de las empresas de
Yhidice era financiar la produccién de afil. Incrementé su margen
de ganancias a través de las tiendas administradas por la familia,
dado que los precios al menudeo eran mas altos que los de los alma-
cenes. En contraste, no hay ninguna mencién a los “préstamos a
riesgo de mar” y lo que se le debfa en Oaxaca y Cddiz era insigni-
ficante. Las condiciones econémicas y una red familiar eficiente
permitieron un cambio radical en la estrategia de sus negocios.

Grafico V-2

Composicion de las propiedades de Cayetano Yudice, 1778
(Valor Bruto: 366.530 pesos)

8.84%

21.15%

: J Q
6850% —— L A WY R R BT I.Sl/ﬁ

B Casa, mobiliario, etc.

B Mercaderia

M Deudas en Cadiz y Oaxaca
[ Deudas en Centroamérica

Fuente: “Autos que contiene [sic] los Ymbentaric y [0 i« v dUow aoede n
del textado ultramarino don Cayetano Y~di ... (17738). A . 43- 1vu-4. o],
No se incluyd dinero en el inventario.
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A pesar de las confrontaciones que provocaron la fundacion de
la Compaiifa de Comercio y el fallido monopolio de los Cinco
Gremios Mayores, no encontramos evidencia de animosidades,
individuales o colectivas, por parte de los mercaderes residentes
contra los comerciantes trasatldnticos, ni de conflicto alguno entre
mercaderes criollos y agentes de casas gaditanas. Las relaciones
armoniosas entre los exportadores nacian de la fluidez de las rela-
ciones al interior de la comunidad mercantil. Para comenzar,
Centroamérica no tenia un grupo mercantil cerrado a mediados del
siglo xvIIl. Aunque algunos miembros de la elite de la ciudad de
Guatemala llevaron a cabo actividades mercantiles durante el siglo
XVl y principios del Xviil, nunca se convirtieron en el sector domi-
nante debido a su subordinacién a los exportadores de Nueva
Espana.” La falta de comunicaciones directas con la metrépolis
entorpecio sus posibilidades de convertirse en intermediarios entre
el mercado europeo y el istmo, lo cual los forzé a depender del
cerrado circulo que controlaba las ferias en la Nueva Espaiia. Por
ello, aunque algunos mercaderes se hicieron miembros del cabildo
de la ciudad de Guatemala durante el dltimo cuarto del siglo xvii,
esta institucion siguié representando a una elite mayoritariamente
agraria y local, que encontro su ideSlogo en Francisco Antonio de
Fuentes y Guzmdn.™ Esta ausencia de un grupo compacto y bien
establecido de comerciantes facilit6 la incorporacion dentro de la
comunidad mercantil de inmigrantes espafoles antes de y durante
el auge del aiiil.

En segundo lugar, este auge abarcé una generacion, un perfodo
durante el cual los comerciantes-exportadores carecieron de una
representacion institucional ante el estado colonial. Cuando la
Corona finalmente aprobé la formacién de un consulado, en 1793,
el auge del anil habia terminado como resultado de la fuerte com-
petencia del tinte de la India y la estructura del comercio legal esta-
ba colapsando debido a la interrupcién del comercio colonial
espafiol. As{, como se plantea en el iiltimo capitulo, el consulado se
convirtié en la voz institucional para aquellos sectores de la comu-
nidad mercantil que apoyaban el estatus colonial en medio de la
crisis provocada por el colapso del comercio legal.
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Finalmente, aunque no por ello menos importante, a pesar de lo
itil que es clasificar a los comerciantes-exportadores en agentes de
casas de Cddiz, comerciantes residentes y mercaderes trasatldnticos
con el fin de explicar la variada composicion de la comunidad mer-
cantil, estas distinciones eran borrosas en la practica comercial coti-
diana. Los agentes manejaban sus negocios personales usando los
contactos y, en algunos casos, la mercaderia de la empresa espanola
o la casa de Cddiz a la que representaban. José Agustin Gonzalez
Navas, quien trabajé como representante de los Cinco Gremios
hasta 1788, aiin adeudaba a la compania 72.000 pesos cuando murié
en 1794 Cayetano Pavon, duefio de mercancia valorada en
229.357 pesos y de 119.257 pesos en efectivo en el momento de su
muerte, en 1780, también fue agente de los mercaderes de Cadiz
José del Duque, José de Montes y José Alvarez Campana, asi como
del conde de Ximena, comerciante sevillano.® Por lo menos un
exportador residente volvié a la metrépoli; algunos exportadores
criollos fueron representantes de empresas espafolas, como José
Pifiol; o comenzaron sus carreras mercantiles como comerciantes
trasatlanticos. Juan Tomds de Micheo, quien fue agente de los Cinco
Gremios y se vincul6 con una familia criolla mediante el matrimo-
nio, aparentemente siempre tuvo en mente las oportunidades que
ofrecia el mercado espanol. En 1761 invirtié 12.000 pesos en tres
acciones de una empresa de seguros recién fundada en Cddiz, un
caso unico de inversién en la metrépoli por parte de un exportador
residente.®’ Después del terremoto de 1773, €l y su familia partieron
a Cadiz, donde probablemente utilizé su experiencia en el comercio
del anil y sus contactos en Centroamérica para competir en el mer-
cado metropolitano.” En contraste, el primer viaje de Cayetano
Yidice a Centroamérica fue en 1749, como mayordomo (funciona-
rio a cargo de las provisiones) de un barco mercante, uno de los
veinte viajes a las colonias espafolas en los que probablemente fun-
gi6 como comerciante trasatldntico.” Finalmente, es probable que
muchos mercaderes menores que eventualmente se convirtieron en
parte de las elites provinciales a finales del siglo Xvill 0 que trabaja-
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caso, como ya se indic6, se necesita de mds investigacidn sobre el
tema para determinar el lugar de los negociantes trasatlanticos en el
sistema imperial de comercio.

Los bienes de los comerciantes-exportadores en Centroamérica
eran similares a los de sus contrapartes en otras regiones del impe-
rio espafol. Como sus pares en Buenos Aires, México y Antioquia,
que participaban en diferentes circuitos comerciales que finalmen-
te dependian del sector exportador, las fortunas de los mercaderes
centroamericanos estaban vinculadas al comercio del afil. Las
importaciones de textiles, el comercio de yerba mate o esclavos, y
las exportaciones de pieles y plata de los mercaderes de Buenos
Aires dependian, en dltima instancia, de su capacidad para canali-
zar la plata producida en el alto Peri y, por lo tanto, de los ciclos de
la minerfa argentifera.®® Los mercaderes de Antioquia, en
Colombia, controlaron paulatinamente el comercio del oro tanto
dentro como al margen del sistema legal de comercio, la conexién
vital de la provincia con el mercado mundial.”* Por lo tanto, la con-
formacion de un oligopolio por los exportadores guatemaltecos
para controlar el sector de exportacion de la economia, lo que les
permitio financiar la produccion de aiiil y vender mercancias euro-
peas con sobreprecio a un mercado cautivo, no fue de ninguna
manera una excepcion en el sistema comercial espaiiol.

El fracaso de los exportadores guatemaltecos en su intento por
formar una compaiifa comercial monopolistica local reveld su falta
de influencia frente a los intereses peninsulares, pero eventualmen-
te la oposicién al intento de monopolio de los Cinco Gremios
Mayores les dio su lugar en la estructura del comercio colonial.
Representantes de compaiifas comerciales espafiolas y agentes de
las casas mercantiles de Cddiz competian con los exportadores crio-
llos de manera permanente. Mads atin, los negociantes trasatldnticos
utilizaban los préstamos a riesgo de mar para financiar sus aventu-
ras mercantiles, relativamente modestas, y obtener un rdpido bene-
ficio del pujante mercado centroamericano. Esta heterogénea
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composicién de los exportadores impuso limites al poder de los
mercaderes guatemaltecos, como empresarios individuales y como
grupo dentro de la estructura imperial. La lenta tasa de crecimiento
en las fortunas de los exportadores guatemaltecos indica que dis-
frutaron de una porcion bastante limitada de los beneficios del auge
del anil. Ocuparon un lugar periférico dentro de la estructura impe-
rial porque los intereses peninsulares competian en el mercado del
istmo y porque las casas mercantiles de Cdadiz, que distribuian el
anil en Europa, se apropiaban de la mayor parte de las ganancias.

La relacidn entre las estrategias de negocios de los exportado-
res guatemaltecos y la participacién de sus familias como unidades
organizativas bdsicas fue el complejo resultado de oportunidades
econdmicas y de necesidades sociales. Por una parte, las compleji-
dades del negocio mercantil y el papel cada vez mds estratégico del
afiil en el mercado mundial estimularon el establecimiento de orga-
nizaciones familiares o de tipo familiar. Por otra parte, estas orga-
nizaciones proveian de un nicho social a los parientes jovenes que
inmigraban y a la progenie de los exportadores. Ademds, el poder
econdmico de los comerciantes-exportadores les dio un estatus sin
precedentes a nivel istmico y una gran influencia en los organismos
superiores del estado colonial. Diversos miembros de las familias
exportadoras controlaron el cabildo de la ciudad de Guatemala, la
institucion mds importante antes del establecimiento del Consulado
en 1796, se desempefiaron como intendentes o alcaldes mayores y
ocuparon otras posiciones burocrdticas.” Sin embargo, la posicién
periférica de los exportadores guatemaltecos dentro de la estructu-
ra del comercio imperial no se vio compensada por un control abso-
luto sobre el mercado centroamericano. Como financistas de la
produccioén de afiil compartieron los riesgos derivados de los capri-
chos en la produccion del tinte, mientras que como proveedores de
mercaderia europea sufrieron la competencia de los mercaderes
independientes.
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NOTAS

Después de ese afo, el comercio entre Cadiz y Nueva Espafia se realizaba en la feria que tenia
lugar en Jalapa (Veracruz). Los mercaderes mexicanos que asistian a la feria tenian el tiempo
de su lado cuando negociaban con los espaiioles, quienes debian vender sus mercaderias antes
de que la flota zarpara. Eso permitia a Jos almaceneros bajar los precios y lograr ganancias
mayores. Brading, Miners and Merchants, 97,

Victor Hugo Acuna, “Capital comercial y comercio exterior en Centroamérica duranie el siglo
Xyl Mesoamérica, 3: 4 (diciembre de 1982}, 302-331,

Floyd, “The Indigo Merchant”, 468-475. El mejor andlisis acerca de esta integracidn dentro de la
colonia es de Gustavo Palma Murga, “Nicleos de poder local y relaciones familiares en la ciudad
de Guatemnala a finales del siglo xviu”. Mesoamérica, 7: 12 (diciembre de 1986), 201-304.
Miguel Capella y Antonio Mantilla Tascon, Los Cince Gremios Mayores de Madrid. Estudio
critico-historico (Madrid: Imprenta Sdez, 1957), 286.

Ortiz de la Tabla et al. {(editores), Cartas de cabildos, 290; “Poder otorgado por don Juan
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CAPITULO VI

L.OS COMERCIANTES-EXPORTADORES Y LAS ELITES LOCALES:
LLA PERSISTENCIA DEL LOCALISMO

Vale mds ser cabeza de raion que cola de leon.
Proverbio espafiol

UBO un incruento y silencioso conflicto sobre el control de los
mercados locales durante el auge del afiil. En este conflicto los
comerciantes-exportadores utilizaron tanto su poder economico
cOmoO su posicién estratégica como intermediarios ante el mercado
europeo, mientras que los burGcratas reales y las elites provinciales
se valieron de la autonomia judicial local para proteger sus intere-
ses. Los exportadores desarrollaron mecanismos para extraer el
maximo excedente posible como financistas de la cosecha de aiiil,
dentro de los contextos ideolégicos y juridicos que ofrecian las leyes
contra la usura de la Iglesia y del estado. Los conflictos con las eli-
tes provinciales salvadorefias finalmente llevaron al estado colonial
a intervenir en la determinacion de los precios para cada una de las
calidades del afiil y a patrocinar fuentes alternativas de financia-
miento. Sin embargo, los exportadores mantuvieron su posicion de
fuerza de cara a los productores de afiil en la medida en que el sis-
tema comercial colonial continuara asegurando tanto el flujo del
tinte al mercado europeo como la importacion de bienes europeos al
mercado centroamericano.
A pesar del control estructural de los mercaderes exporta-
dores sobre el mercado, la prdctica cotidiana del comercio se vefa
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constantemente obstaculizada por el poder politico de los funcio-
narios reales y las elites locales, que inclufa el control del sistema
judicial. Precisamente porque este complejo sistema de pesos y
contrapesos en la estructura de poder fue uno de los principales
medios de control de Espaiia sobre la sociedad colonial, no ofrecia
garantias para un funcionamiento fluido del comercio, lo que limi-
t6 la consolidacién de una elite con hegemonia sobre todo el reino.
El control del sistema judicial por los funcionarios reales y las eli-
tes locales, asf como el caracter variable de la produccion del anil
establecieron limites a la acumulacién de riquezas de los exporta-
dores. Los intentos de €stos por eliminar la autonomia judicial pro-
vincial resultaron inttiles, pues aunque los exportadores intentaron
consolidar su poder a través de diversas instituciones, sus esfuerzos
no lograron alcanzar las metas. Irénicamente, cuando obtuvieron de
la Corona el establecimiento de un Consulado de Comercio, una
institucién que incluia tribunales con jurisdiccion sobre asuntos
comerciales que hubiera protegido sus intereses colectivos e indi-
viduales, colapsé la estructura del comercio legal, lo que llevé a un
periodo de fuertes confrontaciones ideolégicas y politicas.

Este capitulo estudia cdmo una combinacién de los riesgos aso-
ciado con la inversion en la produccion de aiil y el funcionamien-
to del sistema judicial a nivel local comprometieron la capacidad de
los exportadores para acumular riquezas, al igual que limitaron su
poder sobre la sociedad colonial. La primera seccion analiza cémo
el control de los exportadores sobre la industria del afiil evolucioné
entre 1760 y los primeros afios de la década de 1790. Los exporta-
dores guatemaltecos paliaron los riesgos inherentes al financia-
miento de la produccién de afil mediante tasas de interés
inusualmente altas y a través de la degradacién de los diferentes
tipos de tinte. Pese a su control sobre el comercio del afiil y su acce-
so a capital, muy pocos se convirtieron en productores del tinte; la
familia Aycinena fue una excepcidn inspirada por sus pretensiones
de nobleza.

Los productores de aiiil y los mercaderes provinciales estaban
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estudia el funcionamiento del sistema comercial dentro de la estruc-
tura judicial prevaleciente y los limites que estableci6 a la hegemo-
nfa de los exportadores dentro de Centroamérica. La relativa
autonomia de las autoridades judiciales locales permitio a los endeu-
dados miembros de las elites provinciales negociar desde una posi-
cién de fuerza, mientras que el uso de medios extraeconomicos para
eliminar la competencia constantemente perturbaba el sistema cre-
diticio, la columna vertebral del comercio doméstico. Estos dos pro-
cesos generaron una tasa de incumplimiento que probablemente fue
tan importante para determinar los altos precios de los bienes euro-
peos como “la excesiva avaricia” de los exportadores, como clama-
ban las elites provinciales. La debilidad de los exportadores
guatemaltecos dentro de la estructura imperial de comercio y al inte-
rior del mercado centroamericano impidio la consolidacion de la
hegemonia de una elite a nivel del reino. Su biisqueda de un vincu-
lo institucional con el estado, uno que les permitiera una expresion
organica dentro de la estructura imperial y les garantizara el poder
necesario para disminuir los riesgos, fue dificil y terming en el fra-
caso. Después del temprano y fallido intento por formar una com-
painia comercial con capital local, los exportadores guatemaltecos
encontraron un nicho institucional en el Cabildo de la ciudad de
Guatemala después de 1761. La proteccion, fuerte en apariencia,
otorgada por el estado colonial a los productores de anil durante la
década de 1780 llevo a los exportadores a solicitar el establecimien-
to de un consulado. Aunque esta peticion encontro apoyo pues coin-
cidia con las politicas de la Corona, enfrent6 una fuerte oposicion
tanto de la audiencia como de las elites provinciales. En todo caso,
la potencial efectividad del consulado se vio debilitado por el colap-
so del sistema imperial de comercio y por el conflicto ideolégico
sobre el futuro de la relacién colonial.

Esta seccion estudia la evolucion en las relaciones entre los
comerciantes-exportadores y los productores de anil entre 1760 y
1801. Como se analizé en el capitulo anterior, el fallido intento de
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formar una compafiia local de comercio forzé a cada exportador a
organizar sus propias redes comerciales con mercaderes provincia-
les y funcionarios reales. Esta estructura de comercio inicial cam-
bié lentamente en las décadas siguientes debido a la constante
llegada de inmigrantes espafioles deseosos de servir como “caje-
ros” (agentes) y a la incorporacidn de la parentela de los exporta-
dores a los negocios familiares. El conflicto sobre los precios del
afiil en la década de 1780 ciertamente reflejaba el aumento en los
costos de produccién debido a la carestia de comestibles como con-
secuencia de la especializacion en el afiil, pero también fue la reac-
cién de una elite provincial que habia sido marginada, y por tanto
alienada, por los exportadores.

Los comerciantes-exportadores pasaron por diferentes etapas en
su creciente control sobre el sector aiiilero. Después del fracaso de la
Compaiifa de Comercio de Guatemala, la fuerte competencia entre
los exportadores para asegurarse la mayor porcién de la produccién
del tinte determind que la década de 1760 fuera un periodo de transi-
cion, aunque los mecanismos que permitirfan a los exportadores el
control sobre el sector ya estaban presentes. El financiamiento de
burdcratas reales fue uno de los principales mecanismos para asegu-
rarse una participacion exitosa en el mercado salvadorefio. En 1761
la sociedad Vicuiia-Yiidice proporcioné mercancia por 3.250 pesos a
Miguel Lopez, teniente del Alcalde Mayor de Chalatenango. De
acuerdo con el contrato, Lépez pagaria la mercancia al afio siguiente
en aiiil tasado a un real por debajo del precio de mercado.' Sin embar-
go, si los exportadores consideraban que la calidad del tinte era
pobre, Lépez pagaria en efectivo con un diez por ciento de interés.”
En vista de que los precios de afiil de 1762 para las calidades “flor”
y “corte” eran, respectivamente, de cuatro y siete reales por libra, si
Lopez pagaba en tinte, dada la crénica escasez de circulante moneta-
rio, la tasa de interés variaria entre el 25 y el 14.2 por ciento.
Evidentemente, en este contrato habfa un incentivo para pagar con
aiiil de alta calidad, lo que probablemente indujo a Lépez a utilizar
su posicion burocrdtica para explotar a los “poquiteros”.

Falta informacién para examinar las condiciones que regulal
el apoyo financiero de los exportadores a los alcaldes mayor .,
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aunque el poder politico de estos probablemente les permitia ope-
rar con mayores ventajas que los funcionarios de segunda como
Lopez. No obstante, si suponemos, incluso, que el financiamiento a
los alcaldes mayores rendia menos utilidades que las negociadas
con funcionarios reales de menor importancia o con algunos hacen-
dados-mercaderes provinciales, el monto de estas transacciones las
convertia en oportunidades de oro para los exportadores, como se
muestra en el siguiente caso. En 1764, la sociedad Vicuna-Yudice
aprovision6 a Cristobal de Galvez Corral, el nuevo alcalde mayor
de San Salvador, con mercaderia europea y centroamericana por un
valor de 27.658 pesos y con 6.000 pesos en efectivo.’ Si la tasa de
interés hubiese sido el usual cinco por ciento, el monto de la tran-
saccion contrasta con las habilitaciones notariales a mercaderes-
hacendados de San Salvador, que promediaron 3.801 pesos en el
periodo 1761-1765.*

Durante la década de 1760 la mayoria de los mercaderes provin-
ciales manejaron sus negocios con los exportadores bajo condiciones
relativamente favorables, una situacion en la que no existia una con-
frontaciéon permanente entre elementos criollos y peninsulares, ni
entre exportadores y productores de aiil.” En el periodo 1761-1766
los exportadores Juan Fermin de Aycinena, Diego Peinado, Basilio
Vicente Roma, Cayetano Pavon, José Pifiol y la sociedad Vicuia-
Yudice concretaron 36 ventas registradas por un valor de 168.999
pesos a mercaderes-hacendados salvadorefios.® En 30 contratos, que
equivalian al 70.5 por ciento del monto total de ventas registradas, a
los deudores se les permitia pagar en aiiil al precio de mercado o en
efectivo. No hay ninguna mencién acerca de la tasa de interés. Hubo
dos contratos cuyos montos equivalian al 2.6 por ciento del valor de
las ventas registradas en los cuales los deudores pagarian en afiil tasa-
do a un real por debajo del precio de mercado que, como en el caso
de Ldpez, representaba una tasa de interés que oscilaba entre 25 y
14.3 por ciento. Finalmente, hubo cuatro complejas habilitaciones
cuyos montos equivalieron al 26.7 por ciento del valor de las ventas
registradas, mediante las cuales los deudores debfan pagar préstamos

1 efectivo y mercancias otorgados por Juan Fermin de Aycinena de
« ferentes maneras. Los préstamos en efectivo se pagarian en anil
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enviado a la ciudad de Guatemala, tasado a medio real por encima del
precio de mercado. La mercancia debia pagarse en efectivo o en afil,
a precios de mercado. Estas transacciones con preferencia se reser-
vaban a los grandes mercaderes-hacendados, pues su valor promedio
era casi el triple del de las otras transacciones; entre estas transaccio-
nes con preferencia se encontraba la de Lucia de Huete, la viuda del
mercader Antonio de Molina estudiado en el capitulo 1. Asi,
Aycinena reconocerfa entre un 12.5 y un 7.1 por ciento mds alla del
precio de mercado para los costos de transporte, un incentivo que
garantizaba al exportador grandes cantidades de tinte de alta calidad.

Aunque las condiciones del crédito en la década de 1760 no
eran tan onerosas como serian en los diez afios siguientes, el cardc-
ter impredecible de la produccion de afiil ya hacia estragos entre los
hacendados salvadorefios. Nicolds Carias y su esposa Maria Josefa
Lobato consolidaron varias deudas por 12.883 pesos con un crédi-
to otorgado por el exportador Simén de Larrazdbal. Después de la
muerte de Carfias en 1762, Maria Josefa y su nuevo marido, José
Santos Imendia, firmaron un contrato mediante el cual renunciaron
a vender cualquier parte de su afiil a otro mercader, abandonando
asf la estrategia de trabajar con varios comerciantes al mismo tiem-
po.” Incluso bajo esas condiciones favorables, a Larrazdbal le llevé
quince afios recuperar todo su dinero. Una mala cosecha de afil exi-
gia la concesion de moratorias, especialmente cuando una gran can-
tidad de acreedores impedia el embargo fécil de la propiedad del
deudor. Manuel de Morales, vecino de San Vicente, debia 14.359 a
varios exportadores y mercaderes provinciales cuando su cosecha
de xiquilite fracasé en 1760, lo cual le obligé a obtener moratorias
de sus acreedores.”

En la década de 1760, la defensa de los intereses de los expor-
tadores en los tribunales de provincia dependia de los mercaderes
provinciales, lo que, como sugerimos en el caso de Antonio de
Molina, cre6 vinculos de clientela entre la elite del istmo y las eli-
tes provinciales. En el periodo 1761-1765 encontramos doce pode-
res notariales con instrucciones de cobrar deudas provinciales
concedidas a vecinos de San Salvador por los exportadores Diego
Peinado, Cayetano Pavon, Juan Tomds de Micheo, Juan Fermin de
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Aycinena, José Pifiol y la sociedad Vicuiia-Yidice.” Este flujo de
cartas poder muestra que la capacidad de los exportadores para
cobrar deudas en lugares como las ciudades de San Salvador, San
Miguel y San Vicente o pueblos como Zacatecoluca, Ahuachapan,
Sonsonate, Chalchuapa y Santa Ana dependia de sus vinculos con
los miembros de las elites locales.

Pero los comerciantes-exportadores ya exploraban la manera de
tener una presencia permanente en las regiones productoras de anil,
mediante mecanismos que desplazarian a las elites provinciales de
su lugar. La evidente ausencia de poderes notariales conferidos por
Basilio Vicente Roma puede explicarse porque siguié una estrate-
gia diferente, la de contratar agentes para comprar el afiil en San
Salvador. La estrategia demostré ser poco confiable, segin
demuestra el caso de Nicolds Rodriguez Coello. Este, un vecino de
Santa Ana, recibi6é 2.058 pesos de los hermanos Roma en 1753
“para comprar tinta de calidad a precios favorables”, probablemen-
te uno de los primeros intentos de tratar directamente con los poqui-
teros. Sin embargo, doce afios mas tarde Rodriguez Coello aun
debia 932 pesos, el 45 por ciento del dinero que recibid, y Basilio
Vicente lo hizo firmar un documento notarial.”” La sociedad
Vicufa-Yudice encontré un medio para evadir a los mercaderes sal-
vadorenos en la persona de Faustino Bifieta, un comerciante menor
guatemalteco, a quien proporciond 2.000 pesos en efectivo y 2.096
pesos en mercancias en 1763. En un contrato que refleja una mayor
demanda por efectivo que por mercaderias, Bifieta acordé pagar el
efectivo en aiiil de calidad “flor” a dos tercios de real por debajo del
precio de mercado, y pagaria la mercaderia en cualquier tipo de aiiil
a precios de mercado."

La creciente comunidad de inmigrantes espafioles ansiosos de
trabajar como “cajeros”, la inmigracién de parientes y la entrada en
la etapa adulta de los hijos de los exportadores permitieron el esta-
blecimiento de redes permanentes en las zonas productoras de aiiil.
Como se indic6 en el capitulo anterior, el establecimiento de estas
redes explica la importancia de los sobrinos de Cayetano Yidice en
las actividades mercantiles de su tio y el establecimiento de la
Compaiifa de la familia Roma, en cuya representacion viajaba José
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Mariano a San Salvador. Estas redes eventualmente permitieron a los
comerciantes-exportadores tratar directamente con los poquiteros,
eliminando el papel de intermediarios hasta ese momento reservado
a los miembros de la elite salvadorefia. Cuando Pedro José de
Aycinena y Meoqui, un inmigrante sobrino del marqués de Aycinena
radicado en San Miguel, murié en 1809, sdlo cinco de las 71 deudas
pendientes de pago en aiiil eran superiores a los mil pesos. Mas atin:
solo habia tres espafioles entre los 66 pequefios productores que
debian menos de mil pesos, lo cual indica que el campesinado mula-
to para entonces trataba directamente con el agente del exportador."
El papel del mercader provincial como intermediario entre los poqui-
teros y el mercader exportador tipico de la década de 1760 gradual-
mente fue trasladado a un inmigrante perteneciente a uno de los
clanes familiares guatemaltecos en la década siguiente. Los términos
de los contratos entre exportadores y hacendados también cambiaron
en esa misma década. Los contratos que estipulaban pagos en tinte
valorado a un real por debajo del precio de mercado se volvieron la
norma. En 1782 el capitdn general Matfas de Gdlvez informé a la
Corona que “raro es €l productor de anil que no tiene su cultivo hipo-
tecado a los mercaderes, y por este adelanto es practica comtin pagar
un real menos [por libra] que el precio en la feria”."

Dado que los mercaderes provinciales salvadorefios no tenian
medios legales para proteger “su’ mercado, sus actividades poco a
poco se vieron restringidas a la agricultura, lo cual significaba que
su fortuna estaba sujeta a las veleidades de la produccién de afil.
Asi fue como productores de aiiil buscaron la proteccion del estado
colonial contra los comerciantes-exportadoresm y concentraron sus
esfuerzos en los precios del tinte. Aunque sélo hubo un moderado
incremento en el tinte producido durante las ultimas décadas del
siglo xviIl, el crecimiento de la demanda europea se reflejo en los
precios crecientes para todos los tipos de anil centroamericano.
Como se muestra en el grafico vi-1, hubo un incremento de 100 por
ciento en los precios para todas las calidades entre las décadas
de 1760 y 1770. En 1782, el capitdn general Matfas de Gdlvez
afronté el conflicto entre los productores y exportadores con lo ¢
Floyd llama *‘un prejuicio antimercantil”. Acept6 la premisa de .
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Grafice VI-1

Evolucion de los precios de feria para las
variedades Flor y Corte de afiil Centroamericano
1758-1810
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Fuente: Robert S. Smith: “Indigo Production and Trade in Colonial Guatemala™. En nanr, Vol.
XXX namero 2 (Mayo de 1959y, 201-202.

productores de que los precios del aiiil eran ruinosos y excluyé a los
exportadores del comité que los decidia. Gdlvez establecié la
Sociedad de Cosecheros de Afiil como la institucidn oficial de los
hacendados, y fundé un montepio que les ofreceria una fuente alter-
nativa de crédito." En 1782 los precios del aiil alcanzaron su nivel
mds alto y permanecieron estables hasta mediados de la década de
1790. No obstante, como en el caso de las ordenanzas laborales
estudiadas en el capitulo 11, el estado colonial fue incapaz de eva-
luar la realidad que trataba de cambiar. Los comerciantes-exporta-
dores simplemente ignoraron los precios oficiales, el Montepio
demostr6 ser insuficiente para financiar la cosecha de aiil, en par-
ticular debido a una muy alta tasa de incumplimientos, y los expor-
tadores recuperaron su lugar en el comité; en 1792 ya decidian los
precios del afil. Finalmente, la “feria” fue abolida.” Como acerta-
damente apuntd Troy S. Floyd, “en treinta aiios el comercio domés-
tico del afil completd un ciclo: de condiciones de laissez faire a la
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organizacion, de allf a un fuerte control gubernamental, y de regre-
s0 a un intercambio totalmente libre™."

Floyd atribuyd el recurso de los productores al estado colonial
en 1774 a una combinacién del creciente endeudamiento de los
hacendados ante los exportadores, a una mayor cantidad de propie-
dades hipotecadas y a una plaga de langosta en el periodo 1769-
1775." Sin embargo, dado que las deudas y las propiedades
hipotecadas eran un hecho cotidiano desde la década de 1760, al
parecer la siibita molestia de los hacendados tuvo su origen en una
combinacién de la evolucion del sector aiilero durante las dos
décadas anteriores con las nuevas redes comerciales controladas
desde la ciudad de Guatemala.

Este conflicto entre exportadores y productores de aiil fue
provocado por tres procesos concurrentes. Primero, la expulsién
de las elites salvadoreiias de la estructura del comercio del tinte
las dejo a merced de la poco confiable cosecha de aiil y ming su
papel previo de intermediarios entre poquiteros y exportadores.
Segundo, el incremento en la cosecha de aiil, estimulada por
mejores precios, redujo la produccién local de comestibles y, por
lo tanto, un aumento en los costos de produccién.” Finalmente,
pero no por ello menos importante, el ligero aumento en la pro-
duccién de aiiil no logré compensar la caida de las tasas de inte-
rés, una de las principales fuentes de ganancias de los
exportadores. En esta sociedad, no podian transformarse de la
noche a la mafana los sutiles medios utilizados, como respuesta
a las condiciones del mercado, para violar las disposiciones de la
Iglesia y del estado colonial en contra de la usura. Por ende, el
frecuente uso de contratos en los cuales se especificaba que se
pagaba en aiiil a un real por debajo del precio del mercado, cuan-
do los precios del aiiil iban en alza, significo que las tasas de
interés tendian a la baja." Mientras que este tipo de contrato
generaba un interés del 14.2 al 25 por ciento en la década de
1760, el mismo mecanismo, en 1782, cuando los precios para las
calidades “flor” y “corte” eran, respectivamente, de diecisiete y
doce reales por libra, acarreaba intereses que se movian en v |
rango del 5.8 al 8.3 por ciento.
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La respuesta de los exportadores fue degradar las calidades tra-
dicionales del afiil para, al bajar los precios pagados por las calida-
des superiores, incrementar sus ganancias. El declive en las
exportaciones del mejor aiiil producido en Centroamérica provocd
acaloradas discusiones entre los contempordneos y este cambio en
la composicion de las exportaciones de afiil ha intrigado a los his-
toriadores.” Robert S. Smith refleja el punto de vista de los pro-
ductores de aiil cuando sefiala que esa “fijacion de precios arrebatd
a los cultivadores un incentivo para producir un mejor producto”,
pero no toma en consideracion el mecanismo de “un real por deba-
jo del precio de feria” para cobrar interés.” Miles Wortman presen-
ta tanto la posicion de los comerciantes-exportadores como el
contra argumento de los cosecheros. Los primeros reclamaban que
la calidad del producto habia declinado, mientras que los ultimos
indicaban que el afil adquirido como “corte” era vendido en Cadiz
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manipulacion en la calificacidn del tinte en algiin momento entre
su compra en San Salvador y su exportacion a Europa por cuenta
del exportador. Como este proceso comenzd antes de que los
representantes de los comerciantes-exportadores fueran excluidos
del comité que decidia los precios para los distintos tipos del tinte,
€ste fue un mecanismo para mantener las altas tasas indirectas de
interés obtenidas mediante los contratos de un real por debajo de
los precios del mercado. Finalmente la tradicional divisién del
tinte en tres calidades dio paso a otra division en nueve, pero en
la prdctica, como se mostré en el caso de las haciendas de
Gregorio Castriciones, todo el afil se consideraba como “corte”.
Los exportadores evitaron con éxito las leyes en contra de la usura
por medio del mecanismo de cobrar en aiiil a un real por debajo
del precio de mercado.

Aunque los exportadores tenfan acceso al capital y controlaban
el comercio del afiil, la mayoria de ellos evit6 involucrarse directa-
mente en su produccién. Al momento de la muerte de los exporta-
dores Basilio Vicente Roma, Cayetano Yudice, Cayetano Pavon y
Diego Peinado, sus bienes raices se limitaban a propiedades urba-
nas en la ciudad de Guatemala, propiedades ruinosas en Antigua o
alguna tierra de pastura en los alrededores de la capital.* Juan
Bautista de Irizarri fue una excepcién. Posefa la hacienda “La
Soledad” en Sonsonate donde, aunque habia algo de aiiil, su princi-
pal actividad agricola era la produccion de azdcar* Aunque los
mercaderes recibieran en pago las propiedades de productores de
aiiil en bancarrota, las vendian a otros miembros de las elites pro-
vinciales. El exportador Basilio Vicente Roma evitd poseer directa-
mente una hacienda de aiil incluso después de la formacién de la
compafifa familiar, cuando tenfa asegurada la asistencia de su
sobrino José Mariano. En 1772, Basilio Vicente Roma recibié la
hacienda “San Antonio”, en Zacatecoluca, de manos de Felipe
Barrera, quien le debfa 9.605 pesos. La hacienda fue vendida en
subasta publica a Juan de Villacorta por 20.120 pesos, 6.225 pesos
en hipotecas para la Iglesia y 13.895 pesos para Roma.” Como lo
sugieren los numerosos casos de propiedades adquiridas media
subasta publica mencionados en el capitulo 111, otros miembros
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la elite salvadoreiia, criollos o peninsulares, fueron los principales
beneficiarios de la bancarrota de sus pares.

Juan Fermin de Aycinena constituyo6 una excepcion entre la pri-
mera generacion de exportadores porque en su caso la tenencia de
tierras era un requerimiento para su titulo nobiliario de marqués. En
vista de que para 1781, cuando se convirtié en el primer marqués,
s6lo poseia una hacienda en San Salvador, es evidente que la mayo-
ria de las dieciséis que llegé a poseer su familia hacia 1830 habian
sido adquiridas en los cincuenta afios posteriores.” Brown ha criti-
cado recientemente esta aseveracion, pero el cardcter excepcional
de la familia Aycinena se demuestra ante el hecho de que Cayetano
Pavon rechazé el titulo de Conde de Casa Pavon, ofrecido por el
monarca espaiol, siempre en busca de donaciones, y ningtn otro
exportador importante establecié “mayorazgos”, propiedades here-
dadas por el hijo mayor.” Si se deja de lado a la familia Aycinena,
para 1807 habia sélo dos exportadores de segunda generacién que
poseian cinco haciendas en San Salvador: Esteban José Yidice y
José Mariano Roma.” Sin embargo, estas cinco haciendas y las
ocho que pertenecian a la familia Aycinena eran una excepcién
entre las mads de 500 haciendas salvadorefias mencionadas por el
intendente Gutiérrez y Ulloa.”

Falta informacion que podria ayudar a explicar por qué los
exportadores evitaban la inversién en propiedades en San Salvador,
pero tal patrén es dificilmente sorprendente y debe entenderse
como una estrategia para evitar los altos riesgos implicitos en la
produccién de afil. La aseveracién de Victor Hugo Acufia de que
los exportadores no eran empresarios dindmicos ni audaces refleja
mds un prejuicio de nuestra época que una comprensién del com-
plejo contexto econémico y social en el que manejaban sus nego-
cios.” Si la mayoria de los comerciantes evitd el control directo
sobre el proceso productivo del aiiil fue porque nadie estaba en
mejor posicion para apreciar los altos riesgos que implicaba la pro-
duccién de tinte. Era mds redituable ejercer el control sobre una
actividad econémica en la que otros asumian los riesgos que inver-
tir en la produccion y asumir los problemas cotidianos derivados de
una tecnologfa primitiva y de una fuerza de trabajo poco confiable.
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Era légico que nunca reconocieran el cardcter arriesgado de la pro-
duccion del aiiil, pues semejante reconocimiento se hubiera con-
vertido en un importante argumento para los productores.”

Los comerciantes-exportadores impusieron lentamente su con-
trol sobre el comercio del afiil en un periodo de treinta afios, aun-
que este proceso disté de ser constante. El terremoto de 1773, la
interrupcion del comercio durante la guerra de independencia de los
Estados Unidos, las plagas de langosta y la gran epidemia de virue-
la de 1781 afectaron la economia centroamericana y, directa o indi-
rectamente, las ganancias de los exportadores. Sin embargo, su
principal obstdculo para convertirse en una elite con hegemonia a
nivel del istmo surgié de la fragmentaria estructura del poder en la
Centroamérica colonial, la cual limité sus beneficios y reservé la
legitimidad a las elites locales.

Esta seccién estudia como el control de los funcionarios reales y
de las elites provinciales sobre la estructura judicial afecté el fun-
cionamiento del sistema comercial y, en consecuencia, la capacidad
de los mercaderes-exportadores de acumular riquezas. El crédito
otorgado a comerciantes guatemaltecos menores, hacendados y mer-
caderes provinciales constitufa la columna vertebral del sistema
comercial. Esta importancia clave del crédito se derivaba, por una
parte, de la crénica falta de efectivo y, por otra, del cardcter imper-
fecto del mercado interno. La falta de circulante obligé a los expor-
tadores a otorgar créditos hasta que otros mercaderes ©
consumidores directos tuvieran acceso al dinero o al tinte, lo cual a
su vez dependia del ciclo agricola. El cardcter imperfecto del mer-
cado, en el que no habia ni un abastecimiento constante ni una
demanda constante de mercaderia europea, también reforz6 la nece-
sidad de los créditos. Habfa una estructura piramidal del crédito,
cuya fuente principal era el monopolio en el comercio de bienes
europeos por parte de los exportadores. Por ello el fracaso del siste-
ma judicial para asegurar el rdpido y eficiente cobro de deudas afec-
taba indirectamente todo el sistema crediticio, incluyendo a los
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comerciantes-exportadores que se encontraban en la cima del
mismo. A diferencia de Buenos Aires, donde habia una corte que
lidiaba con las demandas comerciales, en Centroamérica el comer-
cio estaba bajo la jurisdiccion de los tribunales provinciales, que no
ofrecfan una administracion de justicia rdpida ni confiable.” De ese
modo, la alta tasa de incumplimientos obstruia las actividades de los
exportadores y se convirtié en un incentivo, tan fuerte como el deseo
de neutralizar la proteccion estatal para los productores de afiil, para
que los comerciantes-exportadores solicitaran el establecimiento de
un consulado como medio de institucionalizar su control sobre el
comercio del afiil y de eliminar la autonomia judicial provincial.
La misma practica judicial en la que los ciclos naturales de vida
establecian el ritmo de los negocios e impedia la formacién de com-
paiiias entre los exportadores determinaba que la muerte de un indi-
viduo provocaba una ruptura completa de aquellas actividades en las
que habia estado involucrado. La muerte de un deudor colocaba los
derechos del acreedor en un limbo mientras se completaba el lento
y complejo proceso de la mortual. El funcionamiento del sistema
judicial también debilit6 la posicién de los exportadores de cara a
los deudores remisos, defraudadores o quebrados. La mayor parte de
las demandas se tramitaban en tribunales locales, en los cuales los
intereses de los vecinos tenian un mayor peso que los derechos de
los mercaderes no residentes, o en los cuales el magistrado tenia un
conflicto de intereses. Mds ain, como se muestra en el caso de
Antonio de la Fuente, incluso si los exportadores ganaban una
demanda declarando en bancarrota a un mercader provincial, una
proporcion sustancial de sus activos eran deudas que requerian del
peso politico del deudor insolvente para poder cobrarse. Por encima
de esta estructura fragmentada de manera horizontal estaban los
fueros, que otorgaban a grupos como los militares, sacerdotes y
empleados del monopolio real del tabaco el derecho a tribunales
propios. El fuero militar permitia a los magistrados excluir cualquier
competencia del mercado local, transformando a aquellos consumi-
dores a los que protegia en un mercado cautivo de los jueces.
Aunque la intervencion estatal que pretendia ofrecer fuentes
alternativas de capital para los productores de afiil tuvo un éxito
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muy limitado, aparentemente provocd que los exportadores busca-
ran el establecimiento de un consulado como medio de institucio-
nalizar su control sobre el comercio del tinte y de eliminar la
autonomia de los tribunales provinciales. La coincidencia de politi-
cas de la metrépoli e intereses de los exportadores permitié esta-
blecer el Consulado en 1796, pero la oposicién de las elites
provinciales y de la Audiencia retrasé su jurisdiccion sobre los
hacendados hasta 1801. Para entonces el cambio en las condiciones
del mercado habia eliminado la importancia estratégica del colo-
rante centroamericano y el futuro de la relacion colonial constituia
el principal punto de contencién.

La préctica judicial centrada en los ciclos de vida individuales
afectaba las actividades comerciales cotidianas. La muerte de un
deudor retrasaba el pago a los acreedores porque los albaceas po-
dian requerir de varios afios para completar el proceso de la mor-
tual. Por lo tanto, cada vez que un deudor morifa, los mercaderes
enfrentaban la posibilidad de incumplimiento, dado que el valor de
las propiedades podria no cubrir la totalidad de los compromisos
del fallecido. Atin mds, si dejamos de lado las consecuencias de las
leyes igualitarias sobre la herencia que provocaban la fragmenta-
cién de las propiedades, no era inusual que los albaceas conserva-
ran parte de la fortuna durante afios, lo cual entorpecia la
posibilidad de que los herederos mantuvieran el mismo nivel de
negocios con los acreedores. A nivel provincial, como se expuso
en el capitulo 1, el albacea Antonio de Guzman debia 14.034
pesos al completar la mortual de Antonio de Molina, el 22.4 por
ciento de su valor neto.” Entre los exportadores, Cayetano Yudice
atin poseia 30.251 pesos de la familia de su socio fallecido oecho
anos después de terminada la mortual, el 20.1 por ciento del monto
de su fortuna.*

Aunque falta informacién acerca del tipo de acuerdos genera-
dos por la muerte de deudores a nivel provincial, los siguientes
casos ofrecen un modelo del tipo de negociaciones que se llevaban
a cabo para asegurar el pago parcial, pero seguro, de una deuda.
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a principios de la década de 1760. Con el fin de evitar el costoso y
dificil procedimiento de la mortual, los directores y el interventor
de la compaiiia dieron un poder a Ignacio Mufioz para que llegara
a un arreglo extrajudicial con los albaceas de Diaz Guitrdn.”
Tenemos informacién mds detallada para el caso de Juan José de
Fagoada, vecino de México, quien murio a principios de la década
de 1760 debiendo 67.437 pesos al exportador residente Juan
Tomis de Micheo. Este negocié con la viuda de Fagoada, quien
estuvo de acuerdo en hipotecar su dote, la tinica propiedad bajo su
control mientras no se completara la mortual. A cambio, Micheo
redujo la deuda en un 20 por ciento y acept6 que el pago se hicie-
ra en tres cuotas.” Procesos similares de negociacion probable-
mente tuvieron lugar entre comerciantes-exportadores o sus
agentes y los herederos o albaceas de deudores provinciales.

La aversion de los exportadores hacia los problemas derivados
de las mortuales y sus impredecibles resultados se muestra clara-
mente en el caso del mercader provincial don Joaquin de Pasos.
Originario de Granada y vecino de Ledn, Pasos era un hombre rico
segiin los estdndares provinciales. Posefa una plantacién de cacao
en Rivas (Nicaragua), una tienda en Leon, cuatro esclavos y una
hacienda ganadera, cortesia de la dote de su esposa. Pasos viajo a
la ciudad de Guatemala a principios de 1769, donde adquirié 5.359
pesos en mercaderfa. Después de su subita muerte en la capital, el
6 de abril de 1769, sus acreedores solicitaron y obtuvieron de su
colega, el comerciante-exportador Diego Peinado, quien fungia
como alcalde, un decreto que anulaba todas las transacciones exis-
tentes, con el fin de que no se incluyera la mercaderia entre su
mortual.” Desde la perspectiva de los comerciantes-exportadores,
la riqueza de un deudor provincial no era suficiente garantia ante
los riesgos implicitos en una mortual.

Los negocios con los deudores vivos resultaban ser tan proble-
madticos como aquellos con los ya fallecidos. La estructura judicial
descentralizada del imperio espafiol no ofrecia procedimientos
prontos y efectivos para recuperar deudas. El control que ejercian
los funcionarios reales y las elites locales sobre la estructura judi-
cial en el plano provincial se convirtié en un instrumento para
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excluir a los mercaderes “fordneos”, para proteger a los vecinos
contra las legitimas demandas de sus acreedores guatemaltecos o
para pelearse entre si por el control del mercado. Los tribunales
provinciales eran parciales hacia los deudores locales porque los
jueces querfan proteger “sus” mercados o porque éste era un meca-
nismo para legitimar su poder dentro de la comunidad. Manuel
Antonio Difas, “‘comerciante en Leon, Nicaragua y Costa Rica”, se
quejo en 1767 ante la Audiencia de que vecinos de esos lugares le
debfan 12.000 pesos. Aunque los deudores de Dfas habian hipote-
cado propiedades, firmado documentos notariales o reconocido sus
deudas ante los jueces locales, éstos habfan fallado “por algunos
respectos humanos”.* Los mercaderes menores encararon el mismo
problema en el corazén del mercado doméstico. En 1771 Miguel
del Sur solicité la intervencion de la Audiencia para cobrar deudas
en Chiquimula, Sonsonate, San Salvador y Honduras, donde sus
peticiones de justicia ante las autoridades locales habfan fracasa-
do.” Los exportadores también se quejaron de la parcialidad de los
tribunales provinciales. José Pifiol no logré cobrar una deuda de
Antonio de Rivera, vecino de San Salvador, lo cual le oblig6 a pedir
el apoyo de la Audiencia en 1770.* En 1775, €l exportador Basilio
Vicente Roma se quejé ante la Audiencia de que los alcaldes de
Granada negaban su derecho a obtener 6.000 pesos de los bienes de
don José de Mora.*

Un caso mds detallado ante los tribunales costarricenses mues-
tra la l6gica que se escondfa tras la ineficacia de los tribunales pro-
vinciales. El comerciante panamefio Manuel José Ortiz le vendi6
mercaderfa por 1.957 pesos a Lorenzo Guillén, un vecino de
Panamd que compré los productos en Costa Rica en 1786. Guillén
no pudo pagar de acuerdo con el contrato, el cual estipulaba un
pago completo dentro de siete meses con una tasa de interés men-
sual de 0.5 por ciento. Aunque existia un documento notarial y
Guillén reconocié la deuda ante el tribunal provincial, tanto el
teniente de gobernador como el gobernador se rehusaron a confis-
car los bienes del deudor insolvente. Cuando Ortiz se quejo ante la
Audiencia en 1787, el mds alto tribunal del reino sufrié un extra
acceso de energia y multé al gobernador con 200 peso .
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Aunque en este caso la burocracia real parecia proteger a Guillén, un
mercader “foraneo”, ese no era el caso, pues en 1789 le tocd en turno
a Guillén solicitar ayuda de la Audiencia. Su abogado explico que el
escribano, el teniente de gobernador de Villa Vieja y el gobernador
otorgaron a los deudores de Guillén “términos tan indulgentes que
equivalen a una moratoria indefinida, en una complicidad que prote-
ge a los vecinos y no a €l por no ser vecino”.* Parece que la protec-
cién que recibié Guillén ante los reclamos de su acreedor en 1787
tuvo como fin evitar que los vecinos se vieran obligados a pagarle lo
que se le adeudaba. A pesar de la falta de evidencia concluyente, la
proteccion a un mercader “foraneo” probablemente cumplia dos pro-
positos. Por un lado, apartaba los limitados recursos de la poblacién
para cancelar lo que se les debia a los miembros de la elite local. Por
otro, y ésta era la percepcion del abogado de Guillén, apuntalaba un
localismo en el cual la “proteccién™ frente a un comerciante “foras-
tero” se percibfa como uno de los posibles favores que caracterizaban
los lazos de clientela entre las masas y sus elites.

A diferencia de los exportadores panamefios, que asumieron
altos riesgos al comerciar con un reino sobre el cual no tenian
influencia politica directa, los exportadores residentes de
Guatemala disfrutaban de un fdcil acceso a la Audiencia. Los
exportadores descubrieron un tecnicismo legal mediante el cual los
hacendados y los mercaderes provinciales renunciaban a su derecho
a ser juzgados en tribunales provinciales, una cldusula invariable-
mente incluida en cualquier documento notarial. En caso de incum-
plimiento, real o potencial, por parte del comerciante o hacendado
provincial, el exportador podia ventilar su caso ante un tribunal
amigable, la Audiencia, y obtener el embargo de las propiedades
del deudor. No obstante, la ausencia de una clara definicién judicial
- sobre la prioridad de los diferentes tipos de deudas, la fuerte com-
petencia entre los exportadores y el uso del crédito en todos los
niveles del sistema comercial, 1imit6 la efectividad del acceso de
los exportadores a la Audiencia,”

Los mercaderes-exportadores competian para asegurarse el

+ » sus deudores incluso si ello implicaba entorpecer los dere-
zales de sus pares, como se ve en el caso de Roque Ferreiros.
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Este, un inmigrante espafiol que era tratante en Nicaragua y poseia
un rancho de ganado en Matagalpa, recibié mercaderia por 1.310
pesos y 50 pesos para gastos de viaje del exportador Cayetano
Pavon en algiin momento a finales de la década de 1760. Ferreiros
fallé dos veces en el pago de sus deudas a Pavon y a otros acree-
dores, una en el plazo original de enero de 1770 y la prérroga para
diciembre del mismo afo. Pavon estuvo de-acuerdo en darle ofra
moratoria con la condicién de que todos los demds acreedores tam-
bién le dieran mds tiempo a Ferreiros. Sin embargo, el exportador
Manuel Batres lo demandé ante el Corregidor de Matagalpa por
una deuda no respaldada por un documento notarial, producto del
cual recibié ganado y otras propiedades. Ante esto Pavon solicité y
obtuvo de la Audiencia un decreto ordendndole al agente de Batres
que devolviera las propiedades e instruyendo al corregidor para que
siguiera el procedimiento usual de los casos de bancarrota, en los
cuales la deuda notarial de Pavdn tenia precedencia.”

La bancarrota de Antonio de la Fuente muestra el mismo tipo
de competencia engafiosa —aunque esta vez Batres fue la victima—
y el escaso poder de los mercaderes provinciales de cara a los
exportadores en ciertas instancias. Un rumor de que De la Fuente,
el mds importante comerciante de Costa Rica, planeaba escapar a
Panama llegé a la ciudad capital en 1778. El exportador Juan
Antonio de la Pefia fue el primero de los miltiples acreedores de De
la Fuente en solicitar el embargo de sus propiedades, el 24 de marzo
de 1778, sobre la base de que el mercader costarricense debi6
pagarle 2.255 pesos en enero de 1777.“ Otros acreedores como
Juan Fermin de Aycinena, Basilio Vicente Roma y Guillermo
Bargigli enviaron poderes a varios vecinos de Costa Rica para recu-
perar lo que se les debia. El 15 de marzo de 1778, Manuel Batres
se quej6 ante la Audiencia de que todas las deudas mencionadas -
eran mds recientes que las que De la Fuente habia adquirido con €l
por un total de 3.218 pesos. Solicité y obtuvo un decreto de la
Audiencia que declaraba invidlido cualquier arreglo parcial entre De
la Fuente y sus otros acreedores que pudiera afectar sus derechos.”

A pesar del apoyo de la Audiencia, una cosa era asegurarse te -
ricamente el pago de deudas adquiridas por miembros de las elit ..
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